PROGRAMA DE
OPORTUNIDADES

Para asociados y distribuidores

Se va a poner mejor, se va a poner

Bétterware
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Bétterware

PROGRAMA DE
OPORTUNIDADES

Betterware ha disefado para ti un camino que te da mayores
beneficios en cada paso que das.

Tu decides que tan Iéjos quieres llegar. jAdelante!

DISTRIBUIDOR
CON LINAJE

DISTRIBUIDOR
MASTER
o pag. 8

DISTRIBUIDOR
LIDER

DISTRIBUIDOR
BASE

Bienvenido al Programa de Oportunidades tenemos [Pt tl.
iLa oportunidad es para todos!
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¢Qué logras?

Compartir
La oportunidad de
negocio y obtener

mas gananacias

Emprende
Tu propio negocio
y obtener grandes

gananciasy

beneficios.

Ganar
Con los descuentos
y beneficios que

¢Qué debes
hacer?

Nombra
Distribuidores cada
catalogo y ensénales
a reclutar Asociados.

Recluta
Asociados cada
semana y enséfales
cémo pueden
buscar mas clientes,
aprovechar su
descuento, beneficios
Y promociones.

Comparte
cada catdlogo a toda
tu red de conocidos
para conseguir mas

clientes.

Bétterware

iGana grandes descuentos
y beneficios sin invertir!

cQué debes hacer?

Comparte tus catalogos con la mayor cantidad de personas
captura sus pedidos cada semana y jGana en grande!

GANA

RECIBE COMPRA GANA

Catalogos através de dinero puntos PB
GRATIS nuestro através de tus que puedes
cada mes portal virtual descuentos canjear por

premios

*Compras minimas de Q250 cada Catalogo para mantener tus PB




:TUS PRIMERAS 6 SEMANAS
COMO ASOCIADO, SON CLAVE! GANA (' CON TU DESCUENTO
Programa: Compra y gana

Programa: Comienza ganando en grande
Escanéa el QR

@ GANA HASTA 2 4 O/
(o)
1 4,000 Q De descuento en todas tus compras*

Escanéa el QR

Y conoce como

aprovechar este
benefcio

benefcio
*Porcentaje de descuento sobre monto sin IVA. Aplican gastos administrativos

ADICIONALES

Ingresa pedido cada semana

Con el programa NUEVO ASOCIADO, recibe PB por cada pedido de Q350 = s
que realices en tus primeras 6 semanas. Si tu pedido es de Q450 0 mas también te hace ganar mas Q
recibes el doble de puntos del programa de nuevo asociado en esa compra Programa: Velocimetro
Compras de g e g g e e Ingresa pedido todas las semanas y gana hasta 9,500 PB*
awsoomss 1,000 1,000 2,000 2,000 4,000 4,000 9 P yg J

n 0 0 0 0 0 “COMPRASEN
1,000 {1,000 | 2,000 [ 2,000 s S5
o

EJEMPLO

Maria inicid su negocio en Betterware. Durante sus primeras 6 semanas,
contadas desde el dia en que ingreso su ler pedido. Calculemos juntos
cuantos puntos acumulé, gracias al programa NUEVO ASOCIADO.

Q400 B

- did
Q600 EXILY "o

Q0 G 2,000°CED >Fica
Q450 o @I

PB
veress Q500 1,000 (ol Jrecibio
Q ) ) ) "
PB d o P era
e geee 1,000 T GEELELY Como Maria no hizo su pedido ensu 3
semana, su 4% semana como nueva ella

# de semanas o . s . .
eyl 1° pedido estd ingresando su 3er pedido.

»
>
T“"semana 2% semana 3°semana 4semana 5%“semana 6%semana 7¢semana

N ENE FEB MAR [.\:1] MAY JUN m AGO SEP E Nov m

= 0 = Better TIP: Recuerda realizar pedido cada una de tus primeras 6 semanas para acumular la mayor
[ cantidad de puntos. = 2
- 2 - catalogo de 5 semanas catalogo de 4 semanas

En total

*Califican Asociados Nuevos y reactivaciones con mas de 6 meses sin pasar pedido, con compras superiores
a Q350 o mas por semana y DPI valido. . . »
Q P Y *Ingresando compras de Q650 o mas en catalogos de producto con duracién de 5 semanas.



INVITA Y GANA MUCHO MAS COMPRAY GANA

Programa: Mas descuento en tus Programa: Productos sorpresa
compras & Acelera el velocimetro a precio especial

Escanéa el QR

Y conoce como

aprovechar este
benefcio

Escanéa el QR

Y conoce como

aprovechar este
benefcio

PRODUCTOS SORPRESA A PRECIO ESPECIAL

TU TU INVITADO
Semanas con compra en
Q dogresa, cada catdlogo
por
12 22 3a 42 Ba
DE DESCUENTO* EN EL CATALOGO VIGENTE —
Si en el catalogo a.nterlor anI:aste minimo 1 Cuando un conocido tuyo AUTORIZADO
: asociado nuevo : ingresa como Asociado, se Q650 DEL PRODUCTO
*Porcentaje de descuento sobre monto sin IVA convierte en tu invitado. o mas
Aplican gastos administrativos PRECIO
ESPECIAL Q33

VALOR
AUTORIZADO
Q450 DEL PRODUCTO

iAcelera el Velocimetro! 29549 brecio Q22

ESPECIAL

Invita y gana el doble VALOR
Gana hasta AUTORIZADO
9,500 PB SR - Q250 DEL PRODUCTO

adicionales* en : AQERD PRECIO
el catalogo ) ESPECIAL QTI

*Ingresando compras de Q650 o mas en catalogos de producto con duracién de 5 semanas.

SVNVI3ES S OO0TVY1LVI OAISNTOX3

ENE FEB MAR [.\:] MAY JUN m AGO SEP a Nov m

. catalogo de 5 semanas catalogo de 4 semanas
4%
1°?semana | 2% semana |31 L] Total
semana Ahorro % Ahorro

total

Monto de compra Q500 Q700 Q500 Q700 Q2,400

Descuento NETO Q468

DUPLICA

Costo Q22 Q33 Q22 Q33 Q415

LOS PUNTOS DEL VELOCIMETRO e | a5 |

PUNTOS BETTERWARE

SI INVITAS AL MENOS A 1 ASOCIADO NUEVO* EN EL CATALOGO VIGENTE
Velocimetro mm 1,700 © m 6,200 © 6,200 ©
12,400 ©
Si tuvo una recomendacion efectiva m

Producto
a precio
especial

Bases Generales

Porcentaje de descuento sobre monto sin IVA. Aplica gastos administrativos. 12 ooo 0 13

Asociado nuevo referido debe pasar un pedido de Q350 o mas en el primer catalogo y el asociado que refiere de ? AR b
Q250 0 mas. X O £ -

% de descuento por asociados nuevos referidos aplicara en el siguiente catalogo y tendra vigencia sélo en ese Premios '_de = &
catélogo. referencia

Solo aplican asociados Nuevos, no se consideran reactivaciones indiferente del tiempo inactivo.

*Ganancia considerando venta del producto a precio especial a precio catdlogo y descuento de compra
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iTUS PRIMERAS 6 SEMANAS
SON CLAVE, APROVECHALAS!

Programa: Distribuidor nuevo Escanéa el QR
Y conoce como
aprovechar este

benefcio

Emprende tu propio negocio

y gana sobre tus ventas y las de tus asociados. iLlévate hasta
Tu L
Distribuidor. ¢Qué debes hacer?
Ahora tu formaras
un Grupo de Forma tu grupo de
Asociados. asociados, ingresando .
nuevos cada semana, y
i iLa clave esta en ensefales como buscar En tus primeras 6 semanas como Distribuidor!
crecer tu Grupo y clientes, aprovechar su
mantenerlo activo descuento beneficios y
@ g @ con pedidos cada prormociones. BONO POR TU PRIMER PEDIDO
semanal! . .
Bono por tu primer pedido pagado de 'IO OOO
Q1,200 o mas como distribuidor ?
*Compra neta (compras menos devoluciones pagadas)
L BONO POR TUS ASOCIADOS NUEVOS
"By 1 Al cierre de tus primeras 6 semanas (7 © mas asociados nuevos)
it a1 s i
'
T
v z e Asociados nuevos con compras Puntos
) . . 7 0 mas 40,000
GANA MAS Entrega de tus pedidos CREDITO
Dineroy A DOMICILIO con gondmones 506 201000
puntos Unicas*
BONO POR COMPRAS ACUMULADAS
Durantes tus primeras 6 semanas como Distribuidor
uBh, o
5 _h"" [ Monto de compras acumuladas Puntos
3540 § —
g o Q12,000 o mss 40,000 */ el
e . Q9,000 a 11,999 20,000 © P
PORTAL Mas catalogos ACOMPANAMIENTO o
DIGITAL GRATIS con Staff de ventas Q5,500 a Q8,999 10,000 @
para que gestiones presencial y ejecutivos.
tu distribucién de Bases generales
Cua Iq uier Iugar - Valido para Distribuidores Betterware de nuevo ingreso
. Asociad0§ nuevos con compra inicial de Q350 o mas en el primer catédlogo, DPI valido y no registrado previamente
*Crédito sujeto a aprobacion, sin aval o garantia. E’Aa()rgt?az}g:mgsdsgigﬁg Z?s%ﬁgzigigézknoeos estar clasificado como base, lider o master
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iMIENTRAS MAS ASOCIADOS
RECLUTES MAS GANAS!

Programa: Distribuidor nuevo

Escanéa el QR
Y conoce como
aprovechar este

benefcio -
()i
=
ﬁm&s @ ';ﬁm ) = m'@ s —T_?H::::f:
L T-Th Tﬂ’uﬂl& _%

BONO POR ASOCIADOS NUEVOS

TOTAL ASOCIADOS NUEVOS
POR CATALOGO

7 O MAS

RECLUTA/REFERIDO REACTIVACION

*Asociados nuevos referidos por Betterware contaran como reactivaciones al distribuidor que los reciba por
primera vez

BONO POR PEDIDO CONSECUTIVO

BONO POR CADA ASOCIADO NUEVO CON PEDIDO
EN SU 2¢ CATALOGO CONSECUTIVO

2.0000Q

EJEMPLO DE GANANCIA

Total nuevos Ganancia por cada uno Total + Pedld’o en 2do
catalogo

1recluta 2,000

3 1 referido 2,000 5,000 6,000 0 @
1 reactivacion 1,000
2recluta 10,000

5 2 referido 10,000 22,000 10,000 (75 @
1 reactivaciéon 2,000

“ 10 referidos bor Cada?.ggg 70,000 20,000 (* NUEVO

d
- — Better TIP: por cada catalogo garantiza tener minimo 4 asociados nuevos para que ganes el
a4 maximo de PB por cada persona que traigas.

Bases generales
Coémo recluta o referido califican asociados nuevos que hayas reclutado o hayan sido referidos por tus asociados con
compras de Q350 en su primer catdlogo y no hayan realizado previamente pedidos Betterware Guatemala.
Para el abono de compra en su segundo catalogo el asociado nuevo(Referido/Recluta o reactivacion con seis meses

0 mas de inactividad)Debera pasar pedido dos catdlogos consecutivos por Q350 o mas
Las reactivaciones que se consideran en este programa son aquellas que tengan mas de seis meses de

inactividad y pasen un pedido inicial de Q350 o mas
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iMIENTRAS MAS COMPRAS,
MAS GANAS!

Programa: Plan de desarrollo de distribuidores Escanéa el QR
Y conoce como
aprovechar este

benefcio

Existen 3 niveles de Distribuidores Betterwaremientras
mas alto sea tu nivel, mayores beneficios obtienes.

Compras acumuladas J
CLASIFICACION Descuento
En catalogos con En catalogos con ~aobtenerenel
4 semanas 5 SOmEES siguiente catalogo
L -

Distribuidor
Master

G | W | 16%

(o) [0 Xololo) Q12,000 'I 4%

a Q19,999 a Q24,999

stribuidor

Distribuidor

R 12%

Los distribuidores nuevos tendran descuentos garantizados del 12% en sus primeros dos catalogos

Los distribuidores Con mas de dos catalogos que no logren clasificar,Obtendran 8% de descuento

Para mantener y usar los puntos Betterware (PB) Los distribuidores deben clasificar como minimo en distribuidor base
Célculo sobre venta neta de IVA gastos administrativos y comision de asociados

© ENTRE MAS COMPRAS iMAS GANAS!

Acumula Puntos Betterware por las semanas que pases pedidos por catdlogo
y alcanza un bono de hasta 15,000

Bases generales

23 38 43 58

Ndmero de
"pedido por 5,000 &
catalogo

Exclusivo en catdlogo
de 5semanas

. FEB MAR |.\:1.] MAY JUN m AGO SEP a Nov m

. catalogo de 5 semanas catdlogo de 4 semanas

Bases generales

Monto para catdlogos de 5 semanas

Bono acumulativo por semanas con compra

Monto de compra calculado sumando tus compras mas las de tus asociados menos devoluciones
El pedido minimo por semana es de Q1,200

n



INGRESA DISTRIBUIDORES CADA
CATALOGO Y MULTIPLICATUS GANANCIAS

Programa: Haz linaje y gana & descuento por
las compras netas de tu linaje Escanéa el QR
Y conoce como
aprovechar este
benefcio

Bétterware DISTRIBUIDOR CON LINAJE

Lleva tu distribucion al siguiente nivel

Al conjunto de

(ot o e lnaie Tu Di;ti;icl)jsusig(l)eres ‘ GANA DESCUENTO* SOBRE
TUantigla LAS COMPRAS NETAS DE TU LINAJE

) y cémo funciona? A llama Linaje ceeeEde
Motiva a tus asociados a convertirse
en Distribuidores. A partir de ahi, @ @ @ Ahori
seran llamados tus Distribuidores : es tu hijo . . . .
Nivel De Distribuidor Madre

Hijos y estaran a cargo de un grupo

independiente de ti. @@ @ 8 Numero de hijos

clasificados Base Master O Lider

¢{QUE DEBES HACER?

10% 16%

Ingresa nuevos Distribuidores en 1. Reclutar asociados
cada catalogo y enséfales a: 2.Y activarlos cada semana

10% 14%

8% 12%

BENEFICIOS DE HACER LINAJE

o Sobre las ,A con concursos J’ gztsttei(;\r,\v::; 60/ .Ioo/
i b
GANA compras de PARTICIPA exclusivos para dis:?bmuid.:res directamente o o
DINERO tu linaje y sus Y VIAJA Distribuidores hijos en todo con ellos la

asociados con linaje % entrega y pagos.
e o 4% 8%

iRECIBE HASTA o
R e e Si tienes hijos nuevos, garantiza 8% DE DESCUENTO
P en sus primeros 2 catalogos minimo

%
BONO POR TU PRIMER PEDIDO 4 Distribuidor Hi TABLA DE %
Si tu Distribuidor Hijo NO
X X clasifica en un catalogo, no todo DE DESCUENTO
B_loggopor el}pgmer E?dldo pagado de m@ esta perdido. Para recuperacion de ganancia sobre hijos que no
o0 mas de tu hijo. . ifi
Ql, J] ACOMPARALO EN SU clasificaron. Leer bases.

CLASIFICACION EN EL

Al cierre de sus primeras 6 semanas .
el recuperar sus PBy tu un
Asociados nuevos con compras Puntos porcentaje de descuento* sobre 2% 4%
R 2 sus compras netas del catalogo
7 0 MAS 20,000 ® e o : o o
*Aplican % de descuento segun el nivel del distribuidor

5a6 10,000 ©

Bases generales

BONO POR COMPRAS ACUMULADAS

Los distribuidores Madre conservaran y ganaran sobre su linaje mientras se mantengan clasificados. - En caso de
desactivarse (No pasé ningun pedido en el catadlogo), Perdera su linaje en forma definitiva.- %de descuento calculado
sobre la base de descuento de distribuidores(Compras acumuladas, menos devoluciones, sin IVA menos descuento
Monto de compras acumuladas Puntos de asociados). - Para obtener un porcentaje de ganancia sobre los distribuidores no clasificados, tanto el distribuidor
Q12,000 0 mas 20,000 j h_ij(_) como el distribuidor Madl_'e deberan clasificar en el siguiente cata’log_o.f ijetivosy mecanicas para pa_rtjcipar en
viajes y eventos, seran comunicados de forma oportuna. En caso de los viajes internacionales es responsabilidad de los
Q9,000 a Q11, 999 10,000 %) distribuidores participantes contar con el pasaporte al dia y realizar los tramites de visas requeridas para el destino. - En
ningun caso Betterware Guatemala sera responsable de cambiar el premio fecha o prestar algun tipo de indemnizacion,
en caso de qué el ganador no pueda asistir al programa y destino previamente establecido.

Q5, 500 a Q8,999 5,000 ©
13

Durante las primeras 6 semanas de tu hijo

12



REGLAS COMERCIALES Bétterware
PARA DISTRIBUIDORES

Bétterware iAHORA YA PUEDES
Designar un heredero de tu Distribucién!
Programa: legacy

Bettermarket es el portal de Betterware Guatemala, desde el cual podras gestionar
tu negocio https://bw.softlogic.com.gt

PROG RAMA LEGACY En él podrds como Asociado y Distribuidor:

1. Ingresar tus pedidos.

2. Consultar Puntos Betterware (PB) y canjearlos por premios.
3. Registrar referidos (exclusivo asociados)

El programa Legacy de Betterware es una iniciativa disefiada para proteger
tu negocio, permitiéndote designar a un herededor o beneficiario para tu

e

dlstr!buglon en caso de retiro o fallecimiento. Esta herramlenta asegura la BETTERMARKET v clusivo Distribuidores:
continuidad de tu esfuerzo y protege a tus seres queridos. 4. Registrar Nuevos asociados.
. 5. Autorizar o rechazar las érdenes de tu red.
AsPeCtos clave del programa Legacy' 6. Registrar pagos y consultar estado de cuenta (exclusivo pago de contado).
Designacion de heredero:Permite oficializar quién tomara las riendas - Dadealta a tus Asociados en el portal de Bettermarket https:/bw.softlogic.com.gt

de la distribucion Carga en el sistema el DPI de tus asociados por ambos lados.
Registra de forma detallada y mantén actualizada la informacién de la direccion
y ndmero telefénico de tus asociados, se utilizara para la entrega de premios con

entrega directa.

Proteccién del negocio: Asegurar que los beneficios, puntosy la estruc-
tura de la distribucién se mantengan dentro del entorno familiar o la
persona de confianza designada.

Para que un asociado se considere como parte de la red de un distribuidor este debe

ingresar al menos 1 pedido en los 6 meses posteriores a su registro, posterior a este
plazo el registro sera eliminado y tendra que ser nuevamente ingresado.

« Catalogos Betterware: La asignacion se realiza de forma mensual y dependiendo
del nimero de asociados activos y nuevos asociados, asi como del nivel de la dis-
tribuidora registrado en el catdlogo anterior.

Fallecimiento Retiro

El distribuidor que El Distribuidor que = N : - . L
hereda haya sido 0.0 hereda debera tener « Catalogo de oportunidades: La asignacion se realizara conforme a las actualizacio-
Clasificado en alguno %& 65 aR0S 0 M&s v ser TGS nes del programa. Se enviara también a cada distribuidor por cada nuevo asociado
i 9 Y que ingrese al negocio.

de los 12 meses Clasificado
previos.

O ¢ 6

‘ - ElDistribuidory sus asociados pueden ingresar sus pedidos a través de Bettermarket.
- El pedido minimo del Distribuidor es de Q1.200 en total sumando el monto de
compra de sus asociados y el suyo. En caso de que el Distribuidor no alcance el
monto minimo de compra el pedido de sus asociados y el de él serdn anulados.
Fecha Iimite de ingreso de pedidos:
Realiza el ingreso y envio de tu pedido en la fecha asignada. Asociados tendran
hasta las 20:30 horas para ingresar sus pedidos y los Distribuidores hasta las 23:59
Participantes: horas para ingresar sus pedidos y autorizar o rechazar las érdenes de sus Asociados.
+ Alas 0:00 se autorizaran de forma automatica todas las érdenes pendientes en el
Baces. Distribuidores BW clasificados sistema, y se facturaran siempre y cuando el Distribuidor cumpla condicion del
" pedido minimo y no presente saldos pendientes con Betterware y crédito.

Podran solicitar la designacién de un Beneficiario primario y secundario para poder heredar su Distribucion y
Linaje ya sea por retiro (65 anos de edad o mas) o por fallecimiento. Enviando un correo a: serviciol@betterware.
com.gt, adjuntando toda la documentacién necesaria: Carta de consentimiento, Documento de identificacion

C

El flete tiene un costo por caja de Q30 en la ciudad y Q35 en el interior de la Republica.

vigente por ambos lados propio y del beneficiario, Comprobante de domicilio del beneficiario (recibo de agua, luz El tiempo de entrega posterior a la carga de la boleta de pago en Bettermarket (pagos
o teléfono) no mayor a 3 meses de vigencia. de contado) sera:
Para que la solicitud sea aprobada, los Beneficiarios deberan ser: . : . i

2. Mayores de edad - Ciudad de Guatemala de 1a 2 dias habiles.

b. Familiares directos (padre, hijo, conyuge, hermano, nieto o sobrino) Interior de la Republica de 1a 3 dias habiles.

. Tenerresidencia en Guatemala ) o . _ . ENTREGA DE La hora de corte para la validaciéon de pagos es de lunes a viernes a las 13:00 horas. Los
fneai\;?éizrzuell_?:asjeempeno del Beneficiario 12 meses después de la transmision de la herencia, para determinar si PEDIDO pagos realizados después de esa hora se contabilizaran como efectuados al siguiente

dia habil.
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CREDITOS

©)

DEVOLUCIONES

Como distribuidor podras optar por cancelar tus pedidos:

1. De contado:
Al cierre de tu facturacion deposita en la Cuenta Monetaria nimero 144-011149-8
a nombre de Betterware de Guatemala S.A en el Banco Industrial y carga la
boleta de pago en Bettermarket.
Para ingresar un nuevo pedido el distribuidor debe estar al dia con el pago. No
se podran acumular pedidos.

2. A crédito:
Podras contar con una linea de crédito para tus pedidos semanales desde tu
primer pedido.

c. Paraelingreso de tu nuevo pedido debes estar al dia con Crédito Betterwa-
re, es decir no tener pagos vencidos.

d. En caso de que tu pedido exceda el monto de crédito autorizado, debes
realizar el pago del excedente a Crédito Betterware y este se tomara como
la fecha de pago para el compromiso de envio.

e. En caso de encontrarse en Mora con Crédito Betterware no se podran in-
gresar nuevos pedidos ni el Distribuidor ni sus asociados, hasta regularizar
su pago.

Desde tu primer pedido puedes tramitar tu solicitud para evaluacion crediticia con
Crédito Betterware, con los siguientes pasos:
a. Comunicate con tu Gerente de Ventas o al WhatsApp 3104-4695 para solicitar
el formato de evaluacioén.

b. Una vez completado y firmado el documento, envialo junto con la copia de tu
DPI (ambos lados) al correo carteral@betterware.com.gt, con copia a serviciol@
betterware.com.gt.

c. Encaso de aprobacion de tu solicitud, tendras un plazo de maximo de 2 semanas
para completar la papeleria solicitada, sino deberas iniciar nuevamente el proceso.

Realiza el seguimiento de tu crédito de forma directa con Crédito Betterware

Tel: 4128-4012 | carteral@betterware.com.gt

Para revision de Iimites de crédito envia tu solicitud a carteral@betterware.com.gt
con copia a serviciol@betterware.com.gt

Garantia de productos Betterware

Todos los productos Betterware cuentan con una garantia de 30 dias a partir de la
fecha de facturaciéon del pedido por defecto de fabrica. Cuando el producto esté
marcado con este icono (Garantia 90 dias) contarad con una garantia extendida de 90
dias en caso de defecto de fabrica.

Proceso para solicitar garantia por desperfecto de fabrica, piezas faltantes o por
surtido incorrecto.
- Enviar un correo a soporte@betterware.com.gt
Adjuntar el formulario con todos los datos solicitados.
Incluir fotos o videos que muestren claramente el motivo de la devolucion.
Describir de forma clara y detallada el defecto del producto.

Distribuidores Contado
Dia maximo de pago a Crédito

mmmmmm e Dia de facturaciéon y pago de pedido
| 2 [ 6 [ 7 [ o IENEE

nnnnnn B?tterwareZ.OO
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Dia de entrega de pedido
e Dia de Ingreso de pedido

TRASPASO DE
ASOCIADOS

Si aplica la devolucién:

- Sihay inventario disponible, se enviara el reemplazo junto con el siguiente pedido
del Distribuidor.
Si el producto estd agotado, se emitird una nota de crédito dentro de los 5 dias
habiles posteriores a la aprobacién de la garantia.
Para devolver el producto dafiado, se debe coordinar con soporte@betterware.
com.gt e incluir la hoja de devolucién dentro de la caja, con la descripcion del
producto que se esté devolviendo.
Se contara con un plazo maximo de 30 dias para realizar la devolucién fisica del
producto.
En caso de no cumplir con este plazo, la acreditacion serad cancelada.

IMPORTANTE Los productos deben devolverse con su empaque original.

Existen diferentes motivos por los que un pedido puede ser retenido:
Cédigo: Falta de Pago
SV-Distribuidor presenta saldo vencido.
IS-Mismo domicilio de Distribuidor inactivo con saldo.
EFP-Excede facturas con saldo permitidas.
Cédigo: Falta de informacién
CD-Cambio de Domicilio pendiente (sin comprobantes)

Traspaso de Asociados entre Distribuidores
1. Un asociado puede solicitar ser atendido por otro Distribuidor por motivos de
servicio o cercania.
Este traspaso solo podra realizarse una vez durante la vigencia del catalogo.
2. Para realizar el traspaso, el Distribuidor que recibird al asociado debe enviar un
correo a serviciol@betterware.com.gt solicitando el cambio.
3. Para poder recibir asociados, el Distribuidor debe:
Estar clasificado en el catadlogo anterior.
Estar al dia con Crédito Betterware.
Traspaso de Asociado a Distribuidor
4. Cuando un asociado decida convertirse en Distribuidor, podra solicitar el traspaso
de sus referidos al momento de su alta.
Traspaso de Distribuidor a Asociado
5. Siun Distribuidor decide cambiar a asociado, debe enviar un correo a serviciol@
betterware.com.gt solicitando el cambio. El correo debe incluir:
El nombre del Distribuidor que lo recibira a él y a sus asociados.
La ratificaciéon por escrito del Distribuidor receptor para oficializar el cambio.
6. Los traspasos de Distribuidor a Asociado solo se realizan los dias de facturacion.
IMPORTANTE:
Todos los asociados que estén en proceso de traspaso, ya sea por nombramiento
o cambio de Distribuidor, no podran realizar pedidos hasta que el cambio se haya
completado.

Los Asociados y Distribuidores Betterware cuentan con una tarifa exclusiva para
realizar cobros a sus clientes con tarjeta de crédito desde su celular.
1. Solicita tu inscripciéon dentro del grupo Betterware al nUmero de whatsapp
3015-6824, quien te guiara en los recaudos y pasos a seguir.
2. Debes pasar por lo menos 1 pedido en el catdlogo para mantener el beneficio.
3. Disfruta llegar a mas clientes con la tarifa preferencial.
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Py
Bétterware

REGLAS GENERALES

Aplicables a Asociados y Distribuidores

de Betterware

Participan en los Programas todos los Asociados y
Distribuidores (Participantes BW) con membresia
activa en Betterware de Guatemala S.A. (Betterware),
bajo los términos y condiciones establecidos en cada
programa, publicados por Betterware en su Catalogo
de Oportunidades.

Los programas de este Catédlogo estaran vigentes a
partir del Catalogo septiembre 2026 (Semana 37,
2026) y sustituye a los programas del Catalogo de
Oportunidades anterior.

Los programas aplican Gnicamente en la Republica
de Guatemala. Betterware se reserva el derecho
de cancelar o modificar las bases y condiciones de
los Programas en cualquier momento. Consulta las
bases vigentes en www.betterware.com.gt

Los programas tienen el objetivo de incentivar las
compras efectivas de los Participantes BW, asi como
la afiliacion de nuevos Asociados y Distribuidores que
realicen compras frecuentes. Betterware se reserva
el derecho de cancelar los beneficios establecidos en
los programas en caso de detectar practicas ajenas
o contrarias a este objetivo. Betterware se reserva
el derecho de revisar que la informacién de sus
Participantes BW sea fidedigna.

Puntos Betterware PB

5.

Los Participantes BW ganarany acumularan puntos
de acuerdo con las bases de los programas vigente, y
podran canjearlos por los articulos-premios vigentes
en la fecha de su solicitud.
Los Distribuidores BW tendran la opcién de registrar
sus compras propias como Asociado BW.
Los Puntos PB seran acumulables mientras los
Participantes BW cumplan las reglas de actividad
minima; en caso de no cumplir dichas reglas, sus
puntos seradn cancelados.
Para Asociados BW, los Puntos PB no tendran venci-
miento, siempre y cuando mantengan su membresia
activa.
Para Distribuidores BW, los Puntos PB tendran vigen-
cia de 1afo a partir de la semana en que los ganen.
En su caso, Betterware informara a los Distribuidores
BW con un Catalogo de anticipacion, la cantidad de
puntos que tengan préximos a vencer. El detalle de
Puntos PB seran reportados en BetterMarket.
Los Puntos PB acumulados por cada Participante BW
no son transferibles a otros Participantes BW
Los Participantes BW tendran un plazo maximo de
un mes para realizar aclaraciones sobre:

« Los puntos que ganen en la vigencia de cada

Catalogo de Productos BW

« Descuentos

« Nivel de clasificacién de Distribuidor.
Los productos marcados con la leyenda “hasta
agotar existencias”, “Ultima llamada”, productos de
catdlogos anteriores (no vigentes) y aquellos que
sean notificados via BetterMarket como agotados,
no cuentan con garantia de surtido por lo que no se
consideraran para aclaraciones.

ACTIVIDAD DE LA MEMBRESIA BW

ASOCIADOS:

13.

Los Asociados BW tendran activa su membresia

siempre que acumulen compras minimas por Q250

quetzales precio Catalogo durante la vigencia de
cada Catalogo de Productos BW.
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14.

En caso de no cumplir la regla anterior, los Asociados
estaran sujetos a lo siguiente:

« Se clasificardn como “inactivos”.

« Susaldo en puntos sera cancela
Tendra la opcidn de recuperar sus puntos durante
el Catalogo inmediato siguiente a su inactivacion,
al realizar una compra minima por Q350 quetzales
precio Catdlogo. Si al término del Catdlogo inmediato
siguiente a su inactivacién no lograron la recupera-
cién de sus Puntos, sus Puntos seran cancelados de
forma definitiva.
Los Asociados BW que después de estar clasificados
como “inactivos” y que sus puntos hayan sido can-
celados de manera definitiva se reactiven, es decir,
que vuelvan a ingresar pedidos, comenzaran con cero
puntosy tendran derecho a ganary acumular Puntos
PB a partir de la fecha de su reactivacion.
Los Asociados que tengan mas de 6 meses sin
efectuar comprasy se reactiven, podran optar por el
programa de Asociados Nuevos.

DISTRIBUIDORES:

17.

20.

Los Distribuidores BW tendran su membresia activa
siempre y cuando acumulen las compras estableci-
das en el Plan de Desarrollo para Distribuidores (Pag.
1) (Compras menos devoluciones acumuladas del

Distribuidor y sus Asociados) para clasificar como

Distribuidor Base, Lider o Master.

En caso de no cumplir la regla anterior, los Distribui-

dores estaran sujetos a lo siguiente:

a. Sedenominaran “No Clasificados”y su descuento
por compras netas pagadas sera del 8% (Progra-
ma Descuento por Compras de tu Grupo).

b. Susaldoen puntos serad cancelado. Tendran la op-
cion de recuperar sus puntos durante el siguiente
Catdlogo bajo las siguientes opciones:

« Clasificando minimo como “Distribuidor
Base” de acuerdo con la tabla del Plan de
Desarrollo para Distribuidores.

« Liquidando sus saldos pendientes, solici-
tando su traslado a Asociado con un Dis-
tribuidor activo y registrando una compra
minima de Q350 como Asociado. Una vez
registrada esta compra veran reflejada la
reposicion de los Puntos PB que les fueron
cancelados por inactividad. Para solicitar
su traspaso deben enviar un correo a ser-
viciol@betterware.com.gt.

c. Sial término del Catalogo inmediato siguiente
al que no lograron Clasificarse, no recuperaron
sus puntos por alguna de las opciones del punto
anterior, sus puntos seran cancelados de manera
definitiva.

Los Distribuidores BW que después de estar clasifica-

dos como “No Clasificados” reactiven su membresia,

no seran considerados como nuevo ingreso, comen-

zardn con cero puntos y tendran derecho a ganar y

acumular PB a partir de la fecha de su reactivacion.

Adicionalmente deberan cumplir los requisitos de

compra minima del programa de Distribuidor.

Los Distribuidores que tengan mas de 6 meses sin

efectuar compras y se reactiven, podran optar por el

programa de Distribuidor Nuevo. En caso de que el

Distribuidor se haya inactivado con saldo, debera te-

ner liquidado su saldo al 100%, tanto con Betterware

como con Crédito Betterware.

CANJE DE PUNTOS
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22.

23,

24.

Para realizar el canje de Puntos PB por los articu-

los-premios elegidos, los Participantes BW deberan

solicitarlos en BetterMarket en la seccion de Puntos.

Los Participantes BW deberan acompanar dicha

solicitud con un pedido minimo (Q250 en caso de

Asociados y Q1,200 en caso de Distribuidores) en la

semana de canje.

Los Distribuidores BW podran realizar su canje siem-

pre y cuando cumplan las siguientes condiciones:

a. No presentar saldos con vencimientos.

b. No estar clasificado como “No Clasificado”.

c. En caso de nuevos Distribuidores, ya haber
clasificado.

Los Distribuidores BW no deberan presentar saldos

con vencimiento al momento del envio de los arti-

culos-premios. En caso contrario se suspendera el

envio hasta que el Distribuidor BW cubra sus saldos

vencidos. Si al término de 4 semanas continuas con

saldos vencidos, el envio serd cancelado y los puntos

reintegrados en su saldo al 70%.

envio serad cancelado y los puntos reintegrados en

su saldo al 70%

Premio tipo
“A"\n(Envio
en pedido de
Distribuidor)

Sin costo** 6 semanas*

Premio tipo “B"
\n(Envio a domi- 34,
cilio especificado Sin costo** 6 semanas*
en solicitud de
canje)
Premio tipo “C"
\n(Envio a domi-
cilio especificado | Sin costo** 8 semanas* 35.
en solicitud de
canje)

*En el caso de retencién por saldo, el plazo de entrega
comenzara a partir de que se libere el premio*

**Para los premios tipo “A”, el premio se incluird en la
caja de los pedidos de producto BW del Distribuidor
y sera labor del Distribuidor entregarselo a sus Aso-
ciados, sin que esto implique un costo adicional a la
tarifa de envio de pedido descrita en las paginas 15 de
este plan de oportunidades. Para los premios tipo “B
y C", en caso de que el domicilio indicado de entrega
sea una zona no urbanizada o que sobrepase los 20
kildmetros a la redonda de alguna tienda de nuestro
proveedor de Premios, BW le indicara la tienda en
donde podra recoger el premio canjeado, siendo
responsabilidad del participante BW el costo de flete.*

RESTRICCIONES DE ENVIO

26.

27.

28.

Los premios clasificacion “A” canjeados por los Aso-
ciados BW se enviaran a través de sus Distribuidores
BW junto a su pedido.

Para los premios clasificacién “By C" se debera es-
pecificar un domicilio al momento de la solicitud en
Bettermarket.

Los premios clasificacion “By C", se entregaran en la
estancia del domicilio siempre y cuando las dimen-
siones lo permitan. Se encuentran restringidas las
entregas que requieran maniobras especiales tales
como el uso de poleas y/o equipo especializado. En
estos casos se sugiere especificar un domicilio de
entrega donde pueda ser entregado el premio sin
problemas.

29.

El servicio de entrega podria estar restringido para zo-
nas de dificil acceso, tales como areas no urbanizadas.

GARANTIA DE PREMIOS

30.

31

32.

Clasificacion del Costo de Plazo de 33.
prem Flete entrega

36.

Se recibird cualquier aclaracién sobre las entregas
de premios una vez finalizado el plazo de entrega
maximo, contando con un limite posterior de 30
dias naturales.

Los Participantes BW deben firmar al transportista
el meco de recibo al momento de recibir el o los
articulos-premios solicitados. Con dicho meco los
participantes aceptan haber recibido el premio co-
rrecto, completo y sin dafios fisicos. No se aceptara
ningun reclamo posterior a la firma de acuse a menos
que sea para ejercer la Garantia. En caso de detectar
alguna anomalia deberan rechazar la entrega y enviar
un correo a soporte@betterware.com.gt enviando
evidencia fotografica o video del articulo-premio.

La garantia y servicio de los articulos-premios sera
otorgada directamente por el fabricante. Toda recla-
macién debera respaldarse con evidencia fotografica,
enviada por correo a soporte@betterware.com.gt,
donde se analizard el caso con las areas correspon-
dientes y se determinara si aplica una garantia y se
le indicaran los pasos a seguir.

Se perderd la garantia cuando la reclamacién sea
extemporanea, cuando el producto ha sido usado en
condiciones distintas a las recomendadas o propias
de su naturaleza, o en caso de que haya sufrido un de-
terioro grave y/o irreparable por causas imputables al
consumidor. Los posibles defectos de fabricacion que
cubre esta garantia seran los relacionados a posibles
defectos en los materiales o en el funcionamiento de
Sus Mmecanismos.

La cantidad de Puntos PB que se hayan utilizado
en el canje sera reducida del monto acumulado por
los Participantes BW hasta la fecha de la solicitud,
conservando el resto de los Puntos PB (si los hubiera).
En el caso de los canjes realizados por Distribuidores
BW se tendra prioridad sobre el saldo de Puntos PB
que tengan por vencer.

35. Debido a la alta demanda de algunos articu-
los-premios, las medidas, colores, y/o modelos pue-
den variar conforme a la disponibilidad del fabricante.
Incluso algunos articulos-premios pueden agotar o
descontinuarse por motivos ajenos a Betterware, en
cuyo caso el articulo-premio serad reemplazado por
uno de iguales o mejores caracteristicas.

Los objetos decorativos mostrados en las fotografias
no estan incluidos.

ASOCIADOS

PROGRAMA BIENVENIDA ASOCIADOS

Programa “COMIENZA GANANDO EN GRANDE" (Pag. 4)

Participantes:

Asociados BW de nuevo ingreso

Bases:

Los Asociados de nuevo ingreso recibirdn bonificaciones en
Puntos PB por los pedidos de Q350 0 Q450 o mas que realicen
en sus primeras 6 semanas a partir de su compra inicial, segin
detalle del programa. La bonificacién la veran reflejada en la
misma semana donde reciban los Puntos PB de los programas
vigentes, del catalogo en el que cierre su programa.

COMPRA CON DESCUENTO y {GANA EN GRANDE!

Programa “Compray Gana" (Pag. 5)

Participantes:

Asociados BW con mempbresia activa.
Distribuidores BW con membresia activa que realicen
sus compras propias.
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Bases:

Los Asociados obtendrdn un Descuento sobre sus compras
observando las siguientes condiciones:

« Los Asociados de nuevo ingreso o reactivaciones
obtendran un 24% de Descuento desde su primera
compra.

« El porcentaje de descuento de los Asociados aplica
sobre el monto de sus compras menos devoluciones,
sin IVA. Se aplicara un cargo del 9% sobre este importe
por concepto de gastos de gestion comercial.

VELOCIMETRO
Programa “Velocimetro” (Pag. 5)

Participantes:
« Asociados BW con membresia activa.

Bases:

« Los Asociados recibirdn una bonificacién semanal de
Puntos PB por cada semana que registren compras
de Q250 o mas durante la vigencia de los Catalogos
de Productos BW, de acuerdo con lo establecido en la
tabla de la pagina 5.

« Cada vez que inicie la vigencia de un nuevo Catalogo
de Productos BW, los Asociados partirdn de cero y
comenzaran a recibir puntos conforme acumulen
semanas con la compra minima de Q350. Podran acu-
mular semanas con Compra hasta la Ultima semana de
vigencia de cada Catalogo de Productos BW.

INVITA y iGANA MUCHO MAS!

Programa “Mas descuento en tus compras” y Programa
“Acelera tu velocimetro” (Pag. 6)

Participantes:

« Asociados BW con membresia activa que refieran
Asociados Nuevos, registrando su nombre completo,
domicilio, direccién de correo electrénico, teléfono, foto
de DPI por ambos lados. En donde el Asociado nuevo
haga por lo menos 1 pedido en su catdlogo inicial de
Q350 0 mas en su primer catalogo y el Asociado que
refiere haga una compra en el mismo catdlogo de
Q250 o0 mas.

« Los Distribuidores BW con membresia activa no po-
dran gozar de los beneficios de este programa.

Bases:

« Los Asociados BW podran invitar o referir Asociados
Nuevos en cualquier lugar de la Republica de Guate-
mala donde se encuentre un Distribuidor BW activo.
Estos Asociados representan sus Referidos.

« El Asociado podra ingresar la referencia a través de
BetterMarket en la seccion de Referidos y su descuento
sobre compras subira en el siguiente catdlogo a 26% de
descuento sobre sus compras netas de devoluciones,
IVA 'y gastos administrativos exclusivamente para su
siguiente catélogo.

« ElAsociado BW recibira una bonificacién en Puntos PB
al final del catdlogo de Productos BW, por los Puntos
que haya acumulado en el Velocimetro durante la
vigencia del catalogo, siempre y cuando el asociado
referido cumpla las condiciones establecidas en el
programa.

EN TU COMPRA DE CADA SEMANA jPRODUCTO SORPRE-
SA A PRECIO ESPECIAL!

Programa “Productos sorpresa a precio especial” (Pag. 7)
Participantes:

« Asociados BW con membresia activa que realicen
compras durante los periodos que se definen para
cada Catalogo de Productos BW.

« Distribuidores BW con membresia activa que realicen
compras propias durante los periodos que se definen

para cada Catalogo de Productos BW.
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Bases:

« Al momento de realizar su pedido en BetterMarket, se
les asignarad un producto o un set de productos alea-
torios del Catalogo BW vigente o anteriores a precios
preferenciales, de acuerdo con la frecuencia y monto
de sus compras.

a. Consulta la tabla de valor de los productos y sus
precios en la pagina 7.

b. El valor de los productos puede variar un + 15%
respecto al precio normal publicado en el Cata-
logo de Productos BW.

« El valor de los productos sera a precio normal de Ca-
talogo, por lo que no aplica el valor del producto en
promocion si existiera.

« Betterware se reserva el derecho de enviar uno o varios
productos con el valor acumulado que corresponda
en la tabla.

« El producto sorpresa asignado y su precio especial
aparecerd en la nota de remisién del Asociado.

DISTRIB

OR
ARRANCA Y GANA!

Programa “Distribuidor Nuevo” (Pag. 9)
Participantes:

Distribuidores BW de nuevo ingreso. Requisitos y documen-
tacion necesaria para el alta de un Nuevo Distribuidor son
los siguientes:
« Ser mayor de edad, tener de 18 a 75 afios de edad.
« Identificacion oficial: DPI o Pasaporte.
« Comprobante de domicilio: Recibo de luz, agua, telé-
fono no mayor a 3 meses de antigliedad.

Bases:

« Recibiran un bono de 10,000PB por su primer pedido
pagado de Q1,200 o mas.

« Recibirdn 40,000 PB si al cierre de sus primeras seis
semanas como distribuidor si tiene 7 o mas asociados
nuevos o 20,000PB si tiene 5 o 6 asociados nuevos (no
aplican reactivaciones o traslados).

« PB adicionales por monto de compra acumulado en
sus primeras 6 semanas sumando su monto de com-
pras propias y de sus asociados segun tabla (Pagina 9)

« Estos Bonos de Puntos PB se otorgaran al cierre del
catdlogo en el cumplan las 6 semanas desde el ingreso
de su primer pedido.

RECLUTAR ES jCRECER Y GANAR!

Programas “Bono por Asociados Nuevos”, “Bono por compra
Asociado Nuevo en su 2do catalogo” (Pag. 10)

Participantes:

Distribuidores BW con membresia activa.

Bases:

Recibirdn Puntos PB conforme al nimero de Asociados
Nuevos que registren durante los periodos que se definen
para cada Catalogo de Productos BW.

Califican para este programa Asociados nuevos que realicen
por lo menos1compra de Q350 o mas en su primer catalogo,
registrando su nombre completo con foto DPI cargado en
Bettermarket (ambas caras), nimero telefénico, direccion
valida y correo electrénico.

Para efectos de este programa se clasificara a los Asociados
Nuevos de la siguiente forma:

« Referidos: Son los Asociados Nuevos que se afilien a

través de un Asociado BW conforme a los requisitos es-

tablecidos en el programa “Bono por nuevos Referidos”.

« Reclutas: Son los Asociados Nuevos que se recluten (in-
vite a asociarse) directamente por un Distribuidor BW.

« Reactivaciones: Asociados que tengan 6 meses o mas,
inactivos y registren una compra de Q350 o mas. No
contaran como Nuevos Asociados aquellos Asociados
que hayan sido traspasados de un Distribuidor a otro a
menos que tengan 6 meses 0 Mas inactivos.

« Podran consultar los puntos que recibiran de acuerdo
con las tablas de la pagina 10.

« Recibiran 2,000 PB por cada Asociado Nuevo que
registren por lo menos 1 compra de Q350 o mas en su
segundo catdlogo consecutivo. Este programa tiene
como objetivo afiliar como Asociados BW a personas
interesadas en la compra frecuente de los Productos
BW. La empresa se reserva el derecho de cancelar los
puntos otorgados a los Distribuidores BW en caso de
detectar practicas dolosas contrarias a este objetivo.

« Desde Bettermarket se pueden consultar los Referidos
o Reclutas (Asociados Nuevos) calificables para efectos
de este programa.

COMPRA MAS Y GANA MAS

Programa “Plan de Desarrollo para distribuidores” (Pag. 11)

Participantes:

Distribuidores BW con membresia activa.
Bases:

« Podran obtener un porcentaje de descuento de
acuerdo con las compras propias y de sus Asociados
acumuladas cada Catélogo de Productos BW, descon-
tando devoluciones, conforme a los valores de la tabla
de la pagina 1.

« El porcentaje de descuento logrado por los Distribuido-
res BW durante la vigencia del Catalogo de Productos
BW, sera aplicado a todas las compras realizadas
dentro del periodo que Betterware haya definido para
el siguiente Catdlogo de Productos BW.

« El porcentaje de descuento aplica sobre la Base de
Descuento sin IVA, menos descuentos de Asociadas
y Gastos administrativos.

« Cada Distribuidor BW podra conocer al cierre de cada
Catdlogo su Clasificaciéon en el Plan de Desarrollo a
través de su perfil en BetterMarket.

« Los Distribuidores BW de nuevo ingreso deberan
cumplir lo siguiente:

« Deberan tener entre 18 y 75 afios de edad.

« Registrar un pedido inicial de Q1,200 o mas.

« Paramantener activa la membresia de Distribuidor BW
deberan Clasificarse minimo como “Distribuidor Base”
de acuerdo con la tabla de la pagina 11. Tendran como
plazo para lograrlo el Catalogo de Productos BW en
el que cologuen su pedido inicial y el siguiente (estos
Catdlogos tendran garantizados los beneficios del Nivel
“Distribuidor Base”).

« A partir del tercer Catalogo inmediato siguiente a su
primera compra, deberdn Clasificarse minimo como
“Distribuidor Base” de acuerdo con la tabla de la pagina
11, para conservar los beneficios de Distribuidor. En caso
de no lograrlo, seran considerados “No Clasificados” (de
acuerdo con la Regla 18).

Programa “Entre mas compras mas ganas” (Pag.11)
Participantes:

« Distribuidores BW con membresia activa.
Bases:

« Losdistribuidores recibiran una bonificacion de Puntos

PB por cada semana que registren compras de Q1,200
o mas durante la vigencia de los Catdlogos de Produc-
tos BW de acuerdo con la tabla pagina 11.

« Cada vez que inicie la vigencia de un nuevo Catalogo
de Productos BW, los Distribuidores partiran de cero
y comenzaran a recibir puntos conforme acumulen
semana con la compra minima de Q1,200. Podran
acumular PB hasta la ultima semana de vigencia de
cada Catdlogo de Productos BW.

AZ LINAJE Y GANA!

Programa “Haz linaje y gana”y Programa “Descuento por las
compras netas de tu linaje” (Pag. 12y pag. 13).

Participantes:

« Distribuidores que decidan compartir la oportunidad
con sus conocidos (Distribuidores Madre) registrando-
los como Distribuidores (Distribuidores Hijos).

« El Distribuidor Madre podrd nombrar tantos Distri-
buidores Hijos como él quiera dentro de las zonas
urbanas de la Republica de Guatemala, esto representa
su Linaje.

« Participan Distribuidores Base, Lider o Master.

Bases:

« El Distribuidor Madre ganara una Unica vez por hijo
Distribuidor.

« Recibirdn bono de 5,000 PB por el primer pedido de
Q1,200 o0 mas pagado de cada hijo distribuidor

« Recibirdan 20,000 PB por cada hijo distribuidor que en
sus primeras seis semanas tenga Q12,000 o mas de
compras acumuladas.

« Recibirdn 20,000 PB por cada hijo distribuidor que en
sus primeras seis semanas tenga 7 asociados nuevos
(no aplican reactivaciones).

« El Distribuidor Madre ganara un descuento calculado
sobre la Base de Descuento sus Distribuidores Hijos
(compras acumuladas, menos devoluciones, sin IVA
menos descuento de Asociadas) siempre y cuando
el distribuidor Madre clasifique como Base, Lider o
Master.

« El porcentaje de descuento (Véase pagina 13) logrado
durante la vigencia del Catdlogo de Productos BW, sera
calculado considerando el nimero de hijos clasifica-
dos y el nivel del Distribuidor Madre en el catalogo.
El porcentaje de descuento sera calculado sobre las
compras de su linaje en el Catalogo de Productos BW
y se aplicard al abono del monto acumulado en el
siguiente catalogo de Productos BS.

« El Distribuidor Madre conservara su Linaje mientras se
mantenga activo con por lo menos 1 pedido de Q1,200.
En caso de no cumplir la regla, perdera su Linaje en
forma definitiva.

« El bono comodin se ganara sélo si el Distribuidor No
Clasificado, clasifica como Base, Lider o Master en el ca-
talogo inmediato a la primera vez que queda registrado
como No Clasificado y recupera sus PB.
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SOYBétter

~ Electrodomésticos
~ pag 28

CATALOGO
DE PREMIOS

Para asociados K086-A
y Distribuidores

Carrito

i - Linea blanca
Soluciona TU VIDA Ml .+ = ipdg39 '
SIN GASTAR un = . 31 1
solo quetzal -~ : _ Bolsa Reutilizable Blanca

i®

Select
pag 52

Volantes 100 unidades

Cangurera Ponte Better PRO003-A ( PR >

K123-A

Volante Oportunidad
. pag 44 50 unidades

* Las imagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final. 23
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Playera manga corta Dryfit Playera manga larga Dryfit

-

- KO95-CH-A - k096-CH-A
- KO95-MD-A - k096-MD-A ; . OFIS,
- k095-GD-A - K096-GD-A 3 ) ) R
. KO95-XL-A - K096-XL-A *Cada uno ; Juego de Bateria de cocina c= N
k095-XXL-A k096-XXL-A Cuchillos Astro 12 piezas Siberia N
e o 1289-A 6,000 1290-A 18,000
T
&,
1
1
1
1
1
1
Carrito Techado ;
1
1

Bolsa Negra Reclutamiento

K082-A
Pt | Bateria
§ Antiadherente Hudson
Bolsa Reutilizable Lapiceros 10 unidades 1298-A 14,000 9

Chica Paquete de 20

s (@D

24 * Lasimagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final.

K104-20-A
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Bateria Praktica Azul

1235-AZU-A 6,000

Bateria Ekco 5 Piezas Azul

1252-A 6,000

-
F- .
e
15
Horno Milagro

Nn38-A 7,000

Olla de presién
Black&Decker 9 litros

22147-A 13,000

Bateria Praktica Malva

1235-MAL-A 6,000
x l-
*

Olla de Presién 8L T-fal

1293-A 12,000

=
— )

X -:* t k'\:

Arrocera Vasconia

Nn73-A 6,000

=

Olla de presién
Black&Decker 7 litros

T551-A 10,000

26 * Las imagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final.

3 Pack Sartenes Bird Ecko

1295-A 4,000

o

Bateria de Cocina
T-fal 5 Piezas

1279-A 12,000

[

Juego sartenes Ecko

n22-A 7,000

Prensa Francesa 1L

1300-A 7,000

Juego de 3 sartenes

1297-A 8,000

| &
o

Juego de cubiertos
24 piezas

1296-A 5,000

Juego de utensilios T-fal

1270-A 3,000

I

Juego de Cuchillos Hudson

1271-A 4,000

* Las imagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final.



ELECTRODOMESTICOS

Olla de Lento Cocimiento HB Air fryer Infra Rojo 5L T-fal

2317-A

@ Cafetera capuchino HB

Licuadora3EN1

NINJA BN8O1 s m

Panini Grill
Sartén Eléctrico Taurus Antiadherente Daewoo

2368-A 2358-A

Exprimidor de Citricos RCA Bufetera Eléctrica Timco

2371-A 4,000 PB )

) . : : Procesador de Alimentos § Procesador
Batidora de pie HB ) § One-Touch PS § de Alimentos B&D

= 5 2337-A 27,000 PB S 2352-A 5,000 PB S 2366-A 12,000 PB

(~ - 28 ’)_—___,,-‘-"‘J // * Lasimagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final. 29
—




30

Licuadora de 4 vel. Taurus Licuadora NINJA BN701

2367-A 5,000 PB “w.. 29598-A 23,000 PB

B B
Licuadora y procesador de
alimentos 3 en1HB

2372-A 13,000 PB )N <l 2362-A

Cafetera Eléctrica
Percoladora 6L Daewoo

Cafetera NINJA CE250 Cafetera Frappé OSTER

* Lasimagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final.

Cafetera Programable 12
Tazas HB

2360-A

-

Batidora de Inmersién
4 enl1Timco

2379-A 7,000 PB )

Batidora de Mano HB

2359-A 6,000 PB

Plancha de vapor Taurus

2281-A

Plancha de Vapor Express
Steam T-fal

2357-A 15,000 PB

Plancha de vapor Koblenz

2350-A 7,000 PB  eeg

* Las imagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final. 31
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Microondas 0.7
Whirpool 0.7 pies

Microondas 1.1
Whirpool 1.1 pies ‘

24004-B 23,000 PB )l

Sandwichera Vintage Inox
Daewoo

2363-A 4,000 PB gl

Hidrolavadora Koblenz

Aspiradora Handstick T-fal

Lavadora de Tapiceria Aksi

2330-A 25,000 PB

Aspiradora Robot KARCHER

2370-A 25,000 PB ) EEEESES

- TN

* Las imagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final.

HERRAMIENTAS

Candado para moto Mikels

Pistola de Pintura Escalera tipo banco
Eléctrica Aski j 3‘ de 2 peldaios

7544-A 10,000 PB ) Tt 7545-A

Kit Taladro 3/8"

7542-A

Juego Herramientas Pretul

7541-A 10,000 PB )OS N T7543-A

* Lasimagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final. 33
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PERSONALES

Secadora de cabello
Luxury Timco

Kit secadora de cabello
y Plancha Timco

4382-A

Crossbody Estampado
Jaime Ibiza it

4407-CHO-A (@ES el 2 -]

34

Alaciadora Remington Mascarilla
Antienvejecimiento Conair
4417-A 7,000 PB

4414-A 50,

Monitor de presion | Cepillo de Aire Eléctrico 3
arterial Beurer § | Cabezales Timco

4307-A 000 PB T 4423-A 7,000 PB

- o s
o |
g
' A
Kit de corte de cabello Whal | Magquina de coser Singer
4378-A 4370-A
* Las imagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final. 35



ELECTRONICOS

Bocina Amazon Echo Spot

5325-A 20,000 PB IS

Alexa Show 8" Generacién 8

5335-A 45,000 PB

Back pack para Laptop
de 15.6”

- 5331-GRS-A *Cada uno ..

5331-NEG-A ((@LLET: )

Alexa Amazon Echo Dot 5ta
Gen

Bocina Panasonic ONE BODY

(4]
W
o
T
>
—
®
o
o
o )
)
W

40333-B 43,000 PB )=

Tablet lenovo tab 10.1”
Fhd 4+128gb

40379-B 47,000 PB

36 * Lasimagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final.

s_f}mﬁlﬂﬂj ,l:x"' _

Televisiéon Samsung 50 plg

34353-B 85,000 PB

Laptop Lenovo LAPTOP

40907-B 96, PB

Laptop Lenovo
RYZEN 3

34192-B

Televisién Samsung 43 plg

34239-B

Television LG 32 plg

34290-B 45,000 PB

1] Tintapora S

<>

Impresora multifuncional HP
smart tank 580

27826-B 43,000PB IS

* Las imagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final.
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Teléfono Motorola MotoG06 Teléfono Samsung Al6

42691-B 34,000 PB 29767-B 38,000 PB gl

Celular Samsung Galaxy A37

Celular Samsung Galaxy Al17

42034-B 60,000 PB

42340-B

Celular Samsung Galaxy S26 Celular Apple Iphone 17 Pro

42810-B 310,000 PB 41103-B 33

v

38 * Las imagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final.

LINEA BLANCA

E I

Refrigeradora Refrigeradora Refrigerador LG french
Samsung 14ft Frigiraide 12ft door 22 pies

KR CEleg( 111,000 PB 26104-C 90,000 PB 28171-C 230,000 PB

@l

Refri.gel:adora Refrigerador whirlpool 11
Frigidaire 5ft pies top mount xpert

21201-C 50,000 PB 41225-B 89,000 PB

[ITYY
= -
Estufa Estufa Estufa
Mabe 20 plg Frigidaire 30 plg GRS 20 plg

27219-C 40,000 PB 23519-C 80,000 PB 28539-C 36,000 PB

* Las imagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final. 39



Lavadora whirlpool carga
superior 39 libras/18kg

Lavadora samsung carga
frontal 44 libras/20kg

Lavadora mabe carga
superior 48 libras/22kg

24813-B 90,000

Lavadora Ig carga
frontal 55 libras/25kg

42835-B 175,000PB

Secadora LG carga
frontal 48 libras/22kg

27549-B 145,000 PB

<>

Centro de lavado
mabe 24kg

40846-B ((gra:{eXelelol o] -3

©
i

<>

Torre de lavado
electrica mabe 24kg

30725-B 230,000 PB

®
®
<@

Torre de lavado electrica
samsung 19kg

40168-B 330,000 PB

<>

Lavadora Ig carga

0

Torre de lavado electrica
samsung 22kg
40037-B ((@E{Xelolo] -:]

Secadora samsung
electrica carga frontal 48

frontal 44 libras/20kg libras/22kg
29784-B 0 PB 29241-B 125,000 PB
40 * Lasimagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final. * Lasimagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final. 41



BLANCOS

B | =)

Set de Edredoén Doble
Vista Ena Rosa

Edredén de Invierno
Boutique Odalis Lila

EDREDON BOUTIQUE
ZENOBIA GRIS

8252-MAT-A 8267-MAT-A 8268-IND-A

8252-KIN-A 8267-KIN-A 8268-MAT-A

8268-KIN-A

Set de sabanas
microfibra beige

Set de sabanas Set de sabanas
microfibra azul marino microfibra gris oxford

8257-IND-A 8258-IND-A
8257-KIN-A 5,000 PB 8258-KIN-A
8258-MAT-A (@R elelol -] 8259-KIN-A

8259-IND-A

8259-MAT-A

8257-MAT-A

42 * Lasimagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final.

<>

Set de Sabanas
Taira Gris claro

8265-MAT-A

Almohada Media 100%
Algodén Matrimonial

e

Cortina
Milan
( X J
« 8167-KAK-A *Cada uno

Protector de colchén Cubrecama

impermeable Coolproof  yjtrasonido Liam Plata

Sognare
8255-IND-A

8246-KIN-A 8255-KIN-A 9,000 PB

8246-IND-A

8246-MAT-A

3

F = S
- g

Set Cubresalas Set 2 Alimohadas
con Teflon NUO Sognare

Cortina Juego de 3 Toallas Alexa
Black Out
@0 - 8256-MAR-A o00
. 8166-MOK-A *Cada uno - 8256-GRS-A *cada uno

* Las imagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final. 43



Comedor Primiun
Milenial

Comedor Primiun
Country 8

22067-C

Sillon Reclinable
Suiza Nobhel

44 * Lasimagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final.

Comedor Primiun
Brunei

27853-C

bl

Comedor Primiun
Terranova 6

29068-C

<>

Sillon Reclinable
Amber Eléctrico

25205-C

*

Sillon FAB. LA
ECONOMICA Reclinable

wrd

Sala La Econémica
Hawaui

15821-C

b P

Sala Industria
Tapiceria

20462-C

Ropero
La Econémica Portugal

25944-C

Sala Madersi
Sixtino

25201-C

e

Sala Industria
Tapiceria Sala3

21687-C

Sala FAB. LA
ECONOMICA Sala 3-2-1

Cabecera
SINAI ALAMEDA

* Lasimagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final. 45



Cabecera
SINAI NENTON

AT

TZUBAN TOSCANA

22237-C

Alacena Amelia 1.10,
San Jose

Gabinete de Cocina
Sofia 1.20, San Jose

=
r

e
Gabinete de Cocina
Sofia 0.90, San Jose

Mueble Cocina
San Jose Kenia

23200-C

Alacena Amelia 1.80,
San Jose

Il |
e

46 * Lasimagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final.

RAICES

Colchén Olympia Ref.
Raices Box Top

CelajesIBTS_Col_I-C
Celajes1iBTS_Col_M-C
CelajesIBTS_Col_Q-C

CelajesIBTS_Col_K-C

Colchén + Base Olympia
Ref. Raices Box Top

CelajesIBTS_CB_I-C
CelajesIBTS_CB_M-C
CelajesIBTS_CB_Q-C

CelajesIBTS_CB_K-C

Colchén Olympia
Ref. Raices Doble Box Top

Celajes2BTS_Col_M-C
Celajes2BTS_Col_Q-C

Celajes2BTS_Col_K-C

Jcopeen > .

Colchén + Base Olympia
Ref. Raices Doble Box Top

Celajes2BTS_CB_M-C

Celajes2BTS_CB_Q-C

Celajes2BTS_CB_K-C

Colchén + Base Therapedic Ref.
ImmunityEnergy Medio

Immunityenergy_CB_M-C

Immunityenergy_CB_Q-C

Immunityenergy_CB_K-C

* Las imagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final. 47



wonvan oA Cosstmt 3
>
Colchén de Cuna Olympia Baby

S e By e

L el

Colchén + Base Olympia
Ref. Renova Comfort

Renovaconfort_CB_M-C
Renovaconfort_CB_Q-C

Renovaconfort_CB_K-C

Colchén Therapedic
Ref. ActiveRest Medio

Activerestmedio_Col_I-C
Activerestmedio_Col_M-C
Activerestmedio_Col_Q-C

Activerestmedio_Col_K-C

Colchén + Base Therapedic Ref.
ActiveRest Medio

Activerestmedio_CB_I-C

Activerestmedio_CB_M-C

Activerestmedio_CB_Q-C

Activerestmedio_CB_K-C

48 * Lasimagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final.

<>

Colchén + Base Therapedic Ref.
SleepFitness Comfort

Sleepfitnesscomfort_CB_I-C
Sleepfithesscomfort_CB_M-C

Sleepfitnesscomfort_CB_Q-C

Sleepfitnesscomfort_CB_K-C

Colchén + Base Serta Ref. Classic

@ Edespsertaclassic_CB_M-C

Edespsertaclassic_CB_Q-C

Edespsertaclassic_CB_K-C

en 3w
i o E_ Colchén Serta Ref. Classic

2 B

Edespsertaclassic_Col_M-C

Edespsertaclassic_Col_Q-C

Edespsertaclassic_Col_K-C

Colchon + Base Serta
Ref. Perfect Comfort Harmony

Perfectcomfortharmony_CB_M-C
Perfectcomfortharmony_CB_Q-C

Perfectcomfortharmony_CB_K-C

* Lasimagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final. 49



Bicicleta Maya Bicicleta Maya
tour no. 24 tour no. 20

Bicicleta no. 16

12066-B

11462-B 11463-B

50 * Lasimagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final.

12067-B

CERTIFICADOS

NOCHE HOTEL
DESTINO A ELEGIR

NOCHE HOTEL
REGIS ATITLAN

Hotel 01-A

PIEDEASANTA

i, e e

<>

CERTIFICADO CERTIFICADO DE Q5.000
DE Q250 POR LIBROS Y UTILES AGENCIAS WAY A ELEGIR

PS-CERT250-A C s ) CERT5_AGWAY-A

0 #o @ & w=m 2 P NUEVO

soor B enmwm 9ifice CERTIFICADO DE Q10.000

. AGENCIAS WAY A ELEGIR
oo i M

CERTIFICADO MULTIMARCA Q250
CERT250 MULTI-A

* Las imagenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final. 51




<>

Motocicleta Haojue UD110

Motocicleta Haojue Kal50

33610-A 320,000 PB

Nintendo Switch 2

40708-B

d' @Betterware.Guatemala.Oficial f @Betterware Guatemala

P .
@ www.betterware.com.gt @betterware.guatemala Betterwa re




