


PROGRAMA DE  
OPORTUNIDADES

Betterware ha diseñado para ti un camino que te da mayores 
beneficios en cada paso que das. 
Tu decides que tan léjos quieres llegar. ¡Adelante!

*Compras mínimas de Q250 cada Catálogo para mantener tus PB

¡Gana grandes descuentos  
y beneficios sin invertir!

¿Qué debes hacer?

Comparte tus catálogos con la mayor cantidad de personas 
captura sus pedidos cada semana y ¡Gana en grande!

RECIBE 
Catálogos 
GRATIS  
cada mes

COMPRA 
a través de 

nuestro 
portal virtual

GANA 
dinero  

a través de tus 
descuentos

GANA 
puntos PB  
que puedes 
canjear por 

premios

Compartir 
La oportunidad de 
negocio y obtener 
más gananacias

Emprende 
Tu propio negocio 
y obtener grandes 

ganancias y 
beneficios.

DISTRIBUIDOR  
CON LINAJE

pág. 12

DISTRIBUIDOR 
MÁSTER

pág. 8

Ganar 
Con los descuentos 

y beneficios que 
tenemos para ti.

Nombra 
Distribuidores cada 

catálogo y enséñales 
a reclutar Asociados.

Recluta 
Asociados cada 

semana y enséñales 
cómo pueden 

buscar más clientes, 
aprovechar su 

descuento, beneficios 
y promociones.

Comparte 
cada catálogo a toda 
tu red de conocidos 
para conseguir más 

clientes.

¿Qué logras? ¿Qué debes  
hacer?

DISTRIBUIDOR  
LÍDER
pág. 8

DISTRIBUIDOR  
BASE
pág. 8

ASOCIADO
pág. 3

Bienvenido al Programa de Oportunidades
¡La oportunidad es para todos!

ASOCIADO
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¡TUS PRIMERAS 6 SEMANAS 
COMO ASOCIADO, SON CLAVE! GANA      CON TU DESCUENTO

Ingresa pedido cada semana  
también te hace ganar más PB

GANA HASTA

EJEMPLO

ADICIONALES

Programa: Comienza ganando en grande Programa: Compra y gana

*Porcentaje de descuento sobre monto sin IVA. Aplican gastos administrativos

Programa: Velocímetro

Ingresa pedido todas las semanas y gana hasta 9,500 PB*

De descuento en todas tus compras*

Con el programa NUEVO ASOCIADO, recibe PB por cada pedido de Q350 
que realices en tus primeras 6 semanas. Si tu pedido es de Q450 o más 

recibes el doble de puntos del programa de nuevo asociado en esa compra

María inició su negocio en Betterware. Durante sus primeras 6 semanas, 
contadas desde el día en que ingresó su 1er pedido. Calculemos juntos 

cúantos puntos acumuló, gracias al programa NUEVO ASOCIADO.

Como María no hizo su pedido en su 3era 
semana, su 4ta semana como nueva ella 
está ingresando su 3er pedido. 

Better TIP: Recuerda realizar  pedido cada una de tus primeras 6 semanas para acumular la mayor 
cantidad de puntos. 	 catálogo de 5 semanas	 catálogo de 4 semanas

Compras de 
Q450 o más

Monto del 
pedido

PB ganados 
en el pedido

# de semanas 
con pedido

1,000

Q500

Q400
Q600

Q400

Q0
Q450

1,000

1,000
2,000

2,000

0
1,000

500
1er pedido

1,000

500
2do pedido

2,000

1,000
3er pedido

2,000

1,000
4to pedido

4,000

2,000
5to pedido

4,000

2,000
6to pedido

6to 
pedido 
ya no 
aplica

Compras de 
Q350 o más

#de semana 
con pedido

1er pedido

1ra semana 2da semana 4ta semana 5ta semana 7ta semana6ta semana

2do pedido

3er pedido 3er pedido

4to pedido

5to pedido

*Califican Asociados Nuevos y reactivaciones con más de 6 meses sin pasar pedido, con compras superiores 
a Q350 o más por semana y DPI válido.

*Ingresando compras de Q650 o más en catálogos de producto con duración de 5 semanas.

PB

PB

PB

PB

PB

PB

PB

PB

PB

PB

PB

PB

PB

PB

PB

PB

PB

PB

PB

En total  
recibió

7,000PB

Q

24 % Q
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Q650 a 
más

Q450 a 
Q649

Q250 
a 

Q449

ENE FEB MAR ABR MAY JUN JUL AGO SEP OCT NOV DIC

Escanéa el QR 
Y conoce cómo 
aprovechar este 

benefcio

Escanéa el QR 
Y conoce cómo 
aprovechar este 

benefcio

3ra semana
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INVITA Y GANA MUCHO MÁS COMPRA Y GANA
Programa: Más descuento en tus  
compras & Acelera el velocímetro

Programa: Productos sorpresa  
a precio especial

Q

DE DESCUENTO* EN EL CATÁLOGO VIGENTE 
Si en el catálogo anterior invitaste mínimo 1 

asociado nuevo* 
*Porcentaje de descuento sobre monto sin IVA 
Aplican gastos administrativos

Cuando un conocido tuyo 
ingresa como Asociado, se 
convierte en tu invitado.

TU TU INVITADO26 %

¡Acelera el Velocímetro!
Invita y gana el doble 

DUPLICA 
LOS PUNTOS DEL VELOCÍMETRO

SI INVITAS AL MENOS A 1 ASOCIADO NUEVO* EN EL CATÁLOGO VIGENTE

x2 PB

Bases Generales
•	 Porcentaje de descuento sobre monto sin IVA. Aplica gastos administrativos.
•	 Asociado nuevo referido debe pasar un pedido de Q350 o más en el primer catálogo y el asociado que refiere de 

Q250 o más.
•	 % de descuento por asociados nuevos referidos aplicará en el siguiente catálogo y tendrá vigencia sólo en ese 

catálogo. 
•	 Solo aplican asociados Nuevos, no se consideran reactivaciones indiferente del tiempo inactivo.

PRODUCTOS SORPRESA A PRECIO ESPECIAL

EXC
LU

SIV
O

 C
A

TÁ
LO

G
O

 5 SEM
A

N
A

S

Ingresa 
compras 

por

Semanas con compra en  
cada catálogo

1a 2a 3a 4a 5a

Q650 

o más

VALOR 
AUTORIZADO 
DEL PRODUCTO

Q65 Q110 Q200 Q250 Q300

PRECIO 
ESPECIAL Q33

Q450 

a Q649

VALOR 
AUTORIZADO 
DEL PRODUCTO

Q45 Q75 Q120 Q200 Q250

PRECIO 
ESPECIAL Q22

Q250 

a Q449

VALOR 
AUTORIZADO 
DEL PRODUCTO

Q30 Q45 Q70 Q100 Q150

PRECIO 
ESPECIAL Q11

*Ingresando compras de Q650 o más en catálogos de producto con duración de 5 semanas.

	 catálogo de 5 semanas	 catálogo de 4 semanas

FEBENE MAR ABR MAY JUN JUL AGO SEP OCT NOV DIC

1era semana 2da semana 3era semana 4ta  

semana Total Ahorro 
total % Ahorro

Monto de compra Q500 Q700 Q500 Q700 Q2,400

Descuento NETO Q98 Q137 Q98 Q137 Q468

Q883 37%

P
ro

d
u

ct
o 

a 
p

re
ci

o 
es

p
ec

ia
l venta Q45 Q110 Q120 Q250

Q415Costo Q22 Q33 Q22 Q33

Ahorro Q23 Q77 Q98 Q217
PUNTOS BETTERWARE

Velocímetro 500 PB 1,500 PB 1,700 PB 2,500 PB 6,200 PB 6,200 PB

12,400 PB

Si tuvo una recomendación efectiva 6,200 PB

*Ganancia considerando venta del producto a precio especial a precio catálogo y descuento de compra

12,000 PB

O
Premios de 
referencia

Escanéa el QR 
Y conoce cómo 
aprovechar este 

benefcio

Escanéa el QR 
Y conoce cómo 
aprovechar este 

benefcio

Gana hasta   
9,500 PB 

adicionales* en 
el catálogo
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DISTRIBUIDOR

Emprende tu propio negocio  
y gana sobre tus ventas y las de tus asociados.

Tu Distribuidor.
Ahora tú formarás 

un Grupo de 
Asociados.

GANA MÁS 
Dinero y 
puntos

Más catálogos  
GRATIS

¡La clave está en 
crecer tu Grupo y 
mantenerlo activo 
con pedidos cada 

semana!

¿Qué debes hacer?

Forma tu grupo de 
asociados, ingresando 
nuevos cada semana, y 
enseñales cómo buscar 
clientes, aprovechar su 
descuento beneficios y 

promociones. 
BONO POR TU PRIMER PEDIDO
Bono por tu primer pedido pagado de 
Q1,200 o más como distribuidor
*Compra neta (compras menos devoluciones pagadas)

BONO POR TUS ASOCIADOS NUEVOS

Al cierre de tus primeras 6 semanas (7 o más asociados nuevos)

BONO POR COMPRAS ACUMULADAS

Durantes tus primeras 6 semanas como Distribuidor

Entrega de tus pedidos  
A DOMICILIO

PORTAL 
DIGITAL  

para que gestiones 
tu distribución de 

cualquier lugar 

ACOMPAÑAMIENTO  
con Staff de ventas 

presencial y ejecutivos.

CRÉDITO 
con condiciones 

únicas*

*Crédito sujeto a aprobación, sin aval o garantía.

¡Llévate hasta 

¡TUS PRIMERAS 6 SEMANAS 
 SON CLAVE, APROVÉCHALAS!

Programa: Distribuidor nuevo

En tus primeras 6 semanas como Distribuidor!
PB

PB

10,000

Asociados nuevos con compras Puntos

7 o más 40,000
5 o 6 20,000

Monto de compras acumuladas Puntos

Q12,000 o más 40,000

Q9,000 a 11,999 20,000
Q5,500 a Q8,999 10,000

Bases generales

•	 Válido para  Distribuidores Betterware de nuevo ingreso
•	 Asociados nuevos con compra inicial de Q350 o más en el primer catálogo, DPI válido y no registrado previamente
•	 Monto mínimo de pedido pagado de Q1,200
•	 Para canjear tus PB como distribuidor debes estar clasificado como base, líder o máster

PB

PB

PB

PB

Escanéa el QR 
Y conoce cómo 
aprovechar este 

benefcio
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¡MIENTRAS MÁS ASOCIADOS  
RECLUTES MÁS GANAS! 

¡MIENTRAS MÁS COMPRAS , 
MÁS GANAS!

Programa: Distribuidor nuevo Programa: Plan de desarrollo de distribuidores

TOTAL ASOCIADOS NUEVOS  
POR CATÁLOGO RECLUTA/REFERIDO REACTIVACIÓN

7 O MÁS 7,000 PB 3,000 PB

5 a 6 5,000 PB 2,000 PB

1 a 4 2, 000 PB 1,000 PB

*Asociados nuevos referidos por Betterware contarán como reactivaciones al distribuidor que los reciba por 
primera vez

BONO POR ASOCIADOS NUEVOS

Better TIP: por cada catálogo garantiza tener mínimo 4 asociados nuevos para que ganes el 
máximo de PB por cada persona que traigas.

Bases generales

•	 Cómo recluta o referido califican asociados nuevos que hayas reclutado o hayan sido referidos por tus asociados con 
compras de Q350 en su primer catálogo y no hayan realizado previamente pedidos Betterware Guatemala.

•	 Para el abono de compra en su segundo catálogo el asociado nuevo(Referido/Recluta o reactivación con seis meses 
o más de inactividad)Deberá pasar pedido dos catálogos consecutivos por Q350 o más

•	 Las reactivaciones que se consideran en este programa son aquellas que tengan más de seis meses de 
inactividad y pasen un pedido inicial de Q350 o más

Bases generales

•	 Los distribuidores nuevos tendrán descuentos garantizados del 12% en sus primeros dos catálogos
•	 Los distribuidores Con más de dos catálogos que no logren clasificar,Obtendrán 8% de descuento
•	 Para mantener y usar los puntos Betterware (PB) Los distribuidores deben clasificar como mínimo en distribuidor base
•	 Cálculo sobre venta neta de IVA gastos administrativos y comisión de asociados

Bases generales

•	 Monto para catálogos de 5 semanas
•	 Bono acumulativo por semanas con compra
•	 Monto de compra calculado sumando tus compras más las de tus asociados menos devoluciones
•	 El pedido mínimo por semana es de Q1,200

Exclusivo en catálogo 
de 5 semanas

Existen 3 niveles de Distribuidores Betterwaremientras  
más alto sea tu nivel, mayores beneficios obtienes.

PB  ENTRE MÁS COMPRAS ¡MÁS GANAS!
Acumula Puntos Betterware por las semanas que pases pedidos por catálogo  

y alcanza un bono de hasta 15,000

En catálogos con  
4 semanas

Compras acumuladas

Q20,000
o más

Distribuidor 
Máster

Distribuidor 
Líder

Distribuidor 
Base

Q10,000
a Q19,999

Q4,500
a Q9,999

Q12,000
a Q24,999

Q5,500
a Q11,999

Q25,000
o más 16%

14%
12%

En catálogos con  
5 semanas

Descuento
a obtener en el 

siguiente catálogo

CLASIFICACION

2a 3a 4a 5a

Número de 
semanas con 

pedido por 
catálogo

2,000 PB 3,000 PB 5,000 PB 5,000 PB

Q

	 catálogo de 5 semanas	 catálogo de 4 semanas

FEBENE MAR ABR MAY JUN JUL AGO SEP OCT NOV DIC

Escanéa el QR 
Y conoce cómo 
aprovechar este 

benefcio

Escanéa el QR 
Y conoce cómo 
aprovechar este 

benefcio

BONO POR PEDIDO CONSECUTIVO

PBBONO POR CADA ASOCIADO NUEVO CON PEDIDO  
EN SU 2do CATÁLOGO CONSECUTIVO

EJEMPLO DE GANANCIA

Total nuevos Ganancia por cada uno Total + Pedido en 2do 
catálogo

3
1 recluta	 2,000
1 referido	 2,000
1 reactivación	 1,000

5,000 6,000 PB

5
2 recluta	 10,000
2 referido	 10,000
1 reactivación	 2,000

22,000 10,000 PB

10 10 referidos	 7,000
1 reactivación	por cada uno 70,000 20,000 PB

10 11



GANA 
DINERO

PARTICIPA  
Y VIAJA

Nombra 
distribuidores 
hijos en todo 

el país

Sobre las 
compras de 

tu linaje y sus 
asociados

con concursos 
exclusivos para 
Distribuidores 

con linaje

Betterware 
gestionará 

directamente 
con ellos la 

entrega y pagos.

DISTRIBUIDOR CON LINAJE 
Lleva tu distribución al siguiente nivel

¿Qué es el linaje  
y cómo funciona?

Motiva a tus asociados a convertirse 
en Distribuidores. A partir de ahí, 
serán llamados tus Distribuidores 
Hijos y estarán a cargo de un grupo 
independiente de ti. 

Al conjunto de 
Distribuidores 

Hijos se le 
llama Linaje

Tu antiguo 
asociado

Tu

Ahora  
es tu hijo

BENEFICIOS DE HACER LINAJE

¿QUÉ DEBES HACER?

INGRESA DISTRIBUIDORES CADA 
CATÁLOGO Y MULTIPLICATUS GANANCIAS

Programa: Haz linaje y gana & descuento por 
las compras netas de tu linaje

GANA DESCUENTO* SOBRE  
LAS COMPRAS NETAS DE TU LINAJE

Número de hijos 
clasificados

15 o más 10%

10%

8%

6%

4%

16%

14%

12%

10%

8%

10 a 14

5 a 9

3 a 4

1 a 2

Base

Nivel De Distribuidor Madre

Máster O Líder

Bases generales

Los distribuidores Madre conservarán y ganarán sobre su linaje mientras se mantengan clasificados. • En caso de 
desactivarse (No pasó ningún pedido en el catálogo), Perderá su linaje en forma definitiva.• %de descuento calculado 
sobre la base de descuento de distribuidores(Compras acumuladas, menos devoluciones, sin IVA menos descuento 
de asociados). • Para obtener un porcentaje de ganancia sobre los distribuidores no clasificados, tanto el distribuidor 
hijo como el distribuidor Madre deberán clasificar en el siguiente catálogo. • Objetivos y mecánicas para participar en 
viajes y eventos, serán comunicados de forma oportuna. En caso de los viajes internacionales es responsabilidad de los 
distribuidores participantes contar con el pasaporte al día y realizar los trámites de visas requeridas para el destino. • En 
ningún caso Betterware Guatemala será responsable de cambiar el premio fecha o prestar algún tipo de indemnización, 
en caso de qué el ganador no pueda asistir al programa y destino previamente establecido.

Si tu Distribuidor Hijo NO 
clasifica en un catálogo, no todo 
está perdido. 

ACOMPAÑALO EN SU 
CLASIFICACIÓN EN EL 
SIGUIENTE CATÁLOGO.

el recuperar sus PB y tú un 
porcentaje de descuento* sobre 
sus compras netas del catálogo 
anterior

BASE

2% 4%

MÁSTER O LÍDER

TABLA DE %
DE DESCUENTO

Para recuperación de ganancia sobre hijos que no 
clasificaron. Leer bases.

*Aplican % de descuento según  el nivel del distribuidor

Escanéa el QR 
Y conoce cómo 
aprovechar este 

benefcio

Al cierre de sus primeras 6 semanas

Durante las primeras 6 semanas  de tu hijo

BONO POR TUS ASOCIADOS NUEVOS

BONO POR COMPRAS ACUMULADAS

Si tienes hijos nuevos, garantiza 
en sus primeros 2 catálogos mínimo

8% DE DESCUENTO
¡RECIBE HASTA 

PB

Bono por el primer pedido pagado de 
Q1,200 o más de tu hijo. 

BONO POR TU PRIMER PEDIDO

PB5,000

Asociados nuevos con compras Puntos

7 O MÁS 20,000 PB

5 a 6 10,000 PB

Monto de compras acumuladas Puntos

Q12,000 o más 20,000 PB

Q9,000 a Q11, 999 10,000 PB

Q5, 500 a Q8,999 5, 000 PB

Ingresa nuevos Distribuidores en 
cada catálogo y enséñales a:

1.	 Reclutar asociados
2.	Y activarlos cada semana

Por cada Hijo Distribuidor 
en sus primeras 6 semanas
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¡AHORA YA PUEDES 
Designar un heredero de tu Distribución!
Programa: legacy

PROGRAMA LEGACY
El programa Legacy de Betterware es una iniciativa diseñada para proteger 
tu negocio, permitiéndote designar a un herededor o beneficiario para tu 
distribución en caso de retiro o fallecimiento. Esta herramienta asegura la 
continuidad de tu esfuerzo y protege a tus seres queridos. 
Aspectos clave del programa Legacy:

•	 Designación de heredero:Permite oficializar quién tomará las riendas 
de la distribución

•	 Protección del negocio: Asegurar que los beneficios, puntos y la estruc-
tura de la distribución se mantengan dentro del entorno familiar o la 
persona de confianza designada.

Participantes:

•	 Distribuidores BW clasificados
Bases:

•	 Podrán solicitar la designación de un Beneficiario primario y secundario para poder heredar su Distribución y 
Linaje ya sea por retiro (65 años de edad o más) o por fallecimiento. Enviando un correo a: servicio1@betterware.
com.gt, adjuntando toda la documentación necesaria: Carta de consentimiento, Documento de identificación 
vigente por ambos lados propio y del beneficiario, Comprobante de domicilio del beneficiario (recibo de agua, luz 
o teléfono) no mayor a 3 meses de vigencia.

•	 Para que la solicitud sea aprobada, los Beneficiarios deberán ser:
a.	 Mayores de edad
b.	 Familiares directos (padre, hijo, cónyuge, hermano, nieto o sobrino)
c.	 Tener residencia en Guatemala

•	 Se evaluará el desempeño del Beneficiario 12 meses después de la transmisión de la herencia, para determinar si 
mantiene su Linaje

Fallecimiento

El distribuidor que 
hereda haya sido 

Clasificado en alguno 
de los 12 meses 

previos.

Retiro

El Distribuidor que 
hereda deberá tener 
65 años o más y ser 

Clasificado

REGLAS COMERCIALES 
PARA DISTRIBUIDORES

Bettermarket es el portal de Betterware Guatemala, desde el cual podrás gestionar 
tu negocio https://bw.softlogic.com.gt
En él podrás como Asociado y Distribuidor:

1.	 Ingresar tus pedidos.
2.	Consultar Puntos Betterware (PB) y canjearlos por premios.
3.	Registrar referidos (exclusivo asociados)

Exclusivo Distribuidores:
4.	Registrar Nuevos asociados.
5.	Autorizar o rechazar las órdenes de tu red.
6.	Registrar pagos y consultar estado de cuenta (exclusivo pago de contado).

•	 Da de alta a tus Asociados en el portal de Bettermarket https://bw.softlogic.com.gt
•	 Carga en el sistema el DPI de tus asociados por ambos lados.
•	 Registra de forma detallada y mantén actualizada la información de la dirección 

y número telefónico de tus asociados, se utilizará para la entrega de premios con 
entrega directa.

Para que un asociado se considere como parte de la red de un distribuidor este debe 
ingresar al menos 1 pedido en los 6 meses posteriores a su registro, posterior a este 
plazo el registro será eliminado y tendrá que ser nuevamente ingresado.

•	 Catálogos Betterware: La asignación se realiza de forma mensual y dependiendo 
del número de asociados activos y nuevos asociados, así como del nivel de la dis-
tribuidora registrado en el catálogo anterior.

•	 Catálogo de oportunidades: La asignacion se realizará conforme a las actualizacio-
nes del programa. Se enviará también a cada distribuidor por cada nuevo asociado 
que ingrese al negocio.

•	 El Distribuidor y sus asociados pueden ingresar sus pedidos a través de Bettermarket.
•	 El pedido mínimo del Distribuidor es de Q1.200 en total sumando el monto de 

compra de sus asociados y el suyo. En caso de que el Distribuidor no alcance el 
monto mínimo de compra el pedido de sus asociados y el de él serán anulados.

•	 Fecha límite de ingreso de pedidos:
•	 Realiza el ingreso y envío de tu pedido en la fecha asignada. Asociados tendrán 

hasta las 20:30 horas para ingresar sus pedidos y los Distribuidores hasta las 23:59 
horas para ingresar sus pedidos y autorizar o rechazar las órdenes de sus Asociados.

•	 A las 0:00 se autorizarán de forma automática todas las órdenes pendientes en el 
sistema, y se facturarán siempre y cuando el Distribuidor cumpla condición del 
pedido mínimo y no presente saldos pendientes con Betterware y crédito.

El flete tiene un costo por caja de Q30 en la ciudad y Q35 en el interior de la República. 
El tiempo de entrega posterior a la carga de la boleta de pago en Bettermarket (pagos 
de contado) será:

•	 Ciudad de Guatemala de 1 a 2 días hábiles.
•	 Interior de la República de 1 a 3 días hábiles.

La hora de corte para la validación de pagos es de lunes a viernes a las 13:00 horas. Los 
pagos realizados después de esa hora se contabilizarán como efectuados al siguiente 
día hábil.

INGRESO DE 
PEDIDOS

ALTA DE 
ASOCIADOS

BETTERMARKET

NUEVOS 
ASOCIADOS

CATÁLOGOS

ENTREGA DE 
PEDIDO
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Como distribuidor podrás optar por cancelar tus pedidos:
1.	 De contado:

Al cierre de tu facturación deposita en la Cuenta Monetaria número 144-011149-8 
a nombre de Betterware de Guatemala S.A en el Banco Industrial y carga la 
boleta de pago en Bettermarket.
Para ingresar un nuevo pedido el distribuidor debe estar al día con el pago. No 
se podrán acumular pedidos.

2.	A crédito:
Podrás contar con una línea de crédito para tus pedidos semanales desde tu 
primer pedido.

c.	 Para el ingreso de tu nuevo pedido debes estar al día con Crédito Betterwa-
re, es decir no tener pagos vencidos.

d.	 En caso de que tu pedido exceda el monto de crédito autorizado, debes 
realizar el pago del excedente a Crédito Betterware y este se tomará como 
la fecha de pago para el compromiso de envío.

e.	 En caso de encontrarse en Mora con Crédito Betterware no se podrán in-
gresar nuevos pedidos ni el Distribuidor ni sus asociados, hasta regularizar 
su pago.

Desde tu primer pedido puedes tramitar tu solicitud para evaluación crediticia con  
Crédito Betterware, con los siguientes pasos:

a.	 Comunícate con tu Gerente de Ventas o al WhatsApp 3104-4695 para solicitar 
el formato de evaluación.

b.	 Una vez completado y firmado el documento, envíalo junto con la copia de tu 
DPI (ambos lados) al correo cartera1@betterware.com.gt, con copia a servicio1@
betterware.com.gt.

c.	 En caso de aprobación de tu solicitud, tendrás un plazo de máximo de 2 semanas 
para completar la papelería solicitada, sino deberás iniciar nuevamente el proceso.

Realiza el seguimiento de tu crédito de forma directa con Crédito Betterware
Tel: 4128-4012 | cartera1@betterware.com.gt
Para revisión de límites de crédito envía tu solicitud a cartera1@betterware.com.gt 
con copia a servicio1@betterware.com.gt

Garantía de productos Betterware
Todos los productos Betterware cuentan con una garantía de 30 días a partir de la 
fecha de facturación del pedido por defecto de fábrica. Cuando el producto esté 
marcado con este ícono (Garantía 90 días) contará con una garantía extendida de 90 
días en caso de defecto de fábrica.

Proceso para solicitar garantía por desperfecto de fábrica, piezas faltantes o por 
surtido incorrecto.

•	 Enviar un correo a soporte@betterware.com.gt
•	 Adjuntar el formulario con todos los datos solicitados.
•	 Incluir fotos o videos que muestren claramente el motivo de la devolución.
•	 Describir de forma clara y detallada el defecto del producto.

Si aplica la devolución:
•	 Si hay inventario disponible, se enviará el reemplazo junto con el siguiente pedido 

del Distribuidor.
•	 Si el producto está agotado, se emitirá una nota de crédito dentro de los 5 días 

hábiles posteriores a la aprobación de la garantía.
•	 Para devolver el producto dañado, se debe coordinar con soporte@betterware.

com.gt e incluir la hoja de devolución dentro de la caja, con la descripción del 
producto que se está devolviendo.

•	 Se contará con un plazo máximo de 30 días para realizar la devolución física del 
producto.

•	 En caso de no cumplir con este plazo, la acreditación será cancelada.
IMPORTANTE: Los productos deben devolverse con su empaque original.

Existen diferentes motivos por los que un pedido puede ser retenido:
Código: Falta de Pago

•	 SV–Distribuidor presenta saldo vencido.
•	 IS–Mismo domicilio de Distribuidor inactivo con saldo.
•	 EFP–Excede facturas con saldo permitidas.

Código: Falta de información
•	 CD–Cambio de Domicilio pendiente (sin comprobantes)

Traspaso de Asociados entre Distribuidores
1.	 Un asociado puede solicitar ser atendido por otro Distribuidor por motivos de 

servicio o cercanía.
•	 Este traspaso solo podrá realizarse una vez durante la vigencia del catálogo.

2.	Para realizar el traspaso, el Distribuidor que recibirá al asociado debe enviar un 
correo a servicio1@betterware.com.gt solicitando el cambio.

3.	Para poder recibir asociados, el Distribuidor debe:
•	 Estar clasificado en el catálogo anterior.
•	 Estar al día con Crédito Betterware.

Traspaso de Asociado a Distribuidor
4.	Cuando un asociado decida convertirse en Distribuidor, podrá solicitar el traspaso 

de sus referidos al momento de su alta.
Traspaso de Distribuidor a Asociado

5.	Si un Distribuidor decide cambiar a asociado, debe enviar un correo a servicio1@
betterware.com.gt solicitando el cambio. El correo debe incluir:
•	 El nombre del Distribuidor que lo recibirá a él y a sus asociados.
•	 La ratificación por escrito del Distribuidor receptor para oficializar el cambio.

6.	Los traspasos de Distribuidor a Asociado solo se realizan los días de facturación.
IMPORTANTE:
Todos los asociados que estén en proceso de traspaso, ya sea por nombramiento 
o cambio de Distribuidor, no podrán realizar pedidos hasta que el cambio se haya 
completado.

Los Asociados y Distribuidores Betterware cuentan con una tarifa exclusiva para 
realizar cobros a sus clientes con tarjeta de crédito desde su celular.

1.	 Solicita tu inscripción dentro del grupo Betterware al número de whatsapp 
3015-6824, quien te guiará en los recaudos y pasos a seguir.

2.	Debes pasar por lo menos 1 pedido en el catálogo para mantener el beneficio.
3.	Disfruta llegar a más clientes con la tarifa preferencial.

DEVOLUCIONES

FORMAS  
DE PAGO

SOLICITUD DE 
CRÉDITO

CRÉDITOS

MOTIVACIÓN DE 
RETENCIÓN DE 

PEDIDO

TRASPASO DE 
ASOCIADOS

OTROS 
BENEFICIOS

SEM LUN MAR MIÉ JUE VIE SAB DOM

2 6 7 8 9 10 11 12

3 13 14 15 16 17 18 19

4 20 21 22 23 24 25 26

	Día de facturación y pago de pedido 
Distribuidores Contado
	 Día máximo de pago a Crédito 
Betterware 2:00

	 Día de entrega de pedido
	 Día de Ingreso de pedido
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1.	 Participan en los Programas todos los Asociados y 
Distribuidores (Participantes BW) con membresía 
activa en Betterware de Guatemala S.A. (Betterware), 
bajo los términos y condiciones establecidos en cada 
programa, publicados por Betterware en su Catálogo 
de Oportunidades.

2.	 Los programas de este Catálogo estarán vigentes a 
partir del Catálogo septiembre 2026 (Semana 37, 
2026) y sustituye a los programas del Catálogo de 
Oportunidades anterior.

3.	 Los programas aplican únicamente en la República 
de Guatemala. Betterware se reserva el derecho 
de cancelar o modificar las bases y condiciones de 
los Programas en cualquier momento. Consulta las 
bases vigentes en www.betterware.com.gt

4.	 Los programas tienen el objetivo de incentivar las 
compras efectivas de los Participantes BW, así como 
la afiliación de nuevos Asociados y Distribuidores que 
realicen compras frecuentes. Betterware se reserva 
el derecho de cancelar los beneficios establecidos en 
los programas en caso de detectar prácticas ajenas 
o contrarias a este objetivo. Betterware se reserva 
el derecho de revisar que la información de sus 
Participantes BW sea fidedigna.

Puntos Betterware PB

5.	 Los Participantes BW ganarán y acumularán puntos 
de acuerdo con las bases de los programas vigente, y 
podrán canjearlos por los artículos-premios vigentes 
en la fecha de su solicitud.

6.	 Los Distribuidores BW tendrán la opción de registrar 
sus compras propias como Asociado BW.

7.	 Los Puntos PB serán acumulables mientras los 
Participantes BW cumplan las reglas de actividad 
mínima; en caso de no cumplir dichas reglas, sus 
puntos serán cancelados.

8.	 Para Asociados BW, los Puntos PB no tendrán venci-
miento, siempre y cuando mantengan su membresía 
activa.

9.	 Para Distribuidores BW, los Puntos PB tendrán vigen-
cia de 1 año a partir de la semana en que los ganen. 
En su caso, Betterware informará a los Distribuidores 
BW con un Catálogo de anticipación, la cantidad de 
puntos que tengan próximos a vencer. El detalle de 
Puntos PB serán reportados en BetterMarket.

10.	 Los Puntos PB acumulados por cada Participante BW 
no son transferibles a otros Participantes BW

11.	 Los Participantes BW tendrán un plazo máximo de 
un mes para realizar aclaraciones sobre:

•	 Los puntos que ganen en la vigencia de cada 
Catálogo de Productos BW

•	 Descuentos
•	 Nivel de clasificación de Distribuidor.

12.	 Los productos marcados con la leyenda “hasta 
agotar existencias”, “última llamada”, productos de 
catálogos anteriores (no vigentes) y aquellos que 
sean notificados vía BetterMarket como agotados, 
no cuentan con garantía de surtido por lo que no se 
considerarán para aclaraciones.

ACTIVIDAD DE LA MEMBRESÍA BW

ASOCIADOS:

13.	 Los Asociados BW tendrán activa su membresía 
siempre que acumulen compras mínimas por Q250 
quetzales precio Catálogo durante la vigencia de 

cada Catálogo de Productos BW.

14.	 En caso de no cumplir la regla anterior, los Asociados 
estarán sujetos a lo siguiente:

•	 Se clasificarán como “inactivos”.
•	 Su saldo en puntos será cancela

Tendrá la opción de recuperar sus puntos durante 
el Catálogo inmediato siguiente a su inactivación, 
al realizar una compra mínima por Q350 quetzales 
precio Catálogo. Si al término del Catálogo inmediato 
siguiente a su inactivación no lograron la recupera-
ción de sus Puntos, sus Puntos serán cancelados de 
forma definitiva.

15.	 Los Asociados BW que después de estar clasificados 
como “inactivos” y que sus puntos hayan sido can-
celados de manera definitiva se reactiven, es decir, 
que vuelvan a ingresar pedidos, comenzarán con cero 
puntos y tendrán derecho a ganar y acumular Puntos 
PB a partir de la fecha de su reactivación.

16.	 Los Asociados que tengan más de 6 meses sin 
efectuar compras y se reactiven, podrán optar por el 
programa de Asociados Nuevos.

DISTRIBUIDORES:

17.	 Los Distribuidores BW tendrán su membresía activa 
siempre y cuando acumulen las compras estableci-
das en el Plan de Desarrollo para Distribuidores (Pág. 
11) (Compras menos devoluciones acumuladas del 
Distribuidor y sus Asociados) para clasificar como 
Distribuidor Base, Líder o Máster.

18.	 En caso de no cumplir la regla anterior, los Distribui-
dores estarán sujetos a lo siguiente:
a.	 Se denominarán “No Clasificados” y su descuento 

por compras netas pagadas será del 8% (Progra-
ma Descuento por Compras de tu Grupo).

b.	 Su saldo en puntos será cancelado. Tendrán la op-
ción de recuperar sus puntos durante el siguiente 
Catálogo bajo las siguientes opciones:

•	 Clasificando mínimo como “Distribuidor 
Base” de acuerdo con la tabla del Plan de 
Desarrollo para Distribuidores.

•	 Liquidando sus saldos pendientes, solici-
tando su traslado a Asociado con un Dis-
tribuidor activo y registrando una compra 
mínima de Q350 como Asociado. Una vez 
registrada esta compra verán reflejada la 
reposición de los Puntos PB que les fueron 
cancelados por inactividad. Para solicitar 
su traspaso deben enviar un correo a ser-
vicio1@betterware.com.gt.

c.	 Si al término del Catálogo inmediato siguiente 
al que no lograron Clasificarse, no recuperaron 
sus puntos por alguna de las opciones del punto 
anterior, sus puntos serán cancelados de manera 
definitiva.

19.	 Los Distribuidores BW que después de estar clasifica-
dos como “No Clasificados” reactiven su membresía, 
no serán considerados como nuevo ingreso, comen-
zarán con cero puntos y tendrán derecho a ganar y 
acumular PB a partir de la fecha de su reactivación. 
Adicionalmente deberán cumplir los requisitos de 
compra mínima del programa de Distribuidor.

20.	 Los Distribuidores que tengan más de 6 meses sin 
efectuar compras y se reactiven, podrán optar por el 
programa de Distribuidor Nuevo. En caso de que el 
Distribuidor se haya inactivado con saldo, deberá te-
ner liquidado su saldo al 100%, tanto con Betterware 
como con Crédito Betterware.

REGLAS GENERALES
Aplicables a Asociados y Distribuidores  
de Betterware

CANJE DE PUNTOS

21.	 Para realizar el canje de Puntos PB por los artícu-
los-premios elegidos, los Participantes BW deberán 
solicitarlos en BetterMarket en la sección de Puntos. 
Los Participantes BW deberán acompañar dicha 
solicitud con un pedido mínimo (Q250 en caso de 
Asociados y Q1,200 en caso de Distribuidores) en la 
semana de canje.

22.	 Los Distribuidores BW podrán realizar su canje siem-
pre y cuando cumplan las siguientes condiciones:
a.	 No presentar saldos con vencimientos.
b.	 No estar clasificado como “No Clasificado”.
c.	 En caso de nuevos Distribuidores, ya haber 

clasificado.
23.	 Los Distribuidores BW no deberán presentar saldos 

con vencimiento al momento del envío de los artí-
culos-premios. En caso contrario se suspenderá el 
envío hasta que el Distribuidor BW cubra sus saldos 
vencidos. Si al término de 4 semanas continuas con 
saldos vencidos, el envío será cancelado y los puntos 
reintegrados en su saldo al 70%.

24.	 envío será cancelado y los puntos reintegrados en 
su saldo al 70%

Clasificación del 
premio

Costo de 
Flete

Plazo de 
entrega

Premio tipo 
“A” \n(Envío 

en pedido de 
Distribuidor)

Sin costo** 6 semanas*

Premio tipo “B” 
\n(Envío a domi-
cilio especificado 

en solicitud de 
canje)

Sin costo** 6 semanas*

Premio tipo “C” 
\n(Envío a domi-
cilio especificado 

en solicitud de 
canje)

Sin costo** 8 semanas*

*En el caso de retención por saldo, el plazo de entrega 
comenzará a partir de que se libere el premio.*
**Para los premios tipo “A”, el premio se incluirá en la 
caja de los pedidos de producto BW del Distribuidor 
y será labor del Distribuidor entregárselo a sus Aso-
ciados, sin que esto implique un costo adicional a la 
tarifa de envío de pedido descrita en las páginas 15 de 
este plan de oportunidades. Para los premios tipo “B 
y C”, en caso de que el domicilio indicado de entrega 
sea una zona no urbanizada o que sobrepase los 20 
kilómetros a la redonda de alguna tienda de nuestro 
proveedor de Premios, BW le indicará la tienda en 
donde podrá recoger el premio canjeado, siendo 
responsabilidad del participante BW el costo de flete.*

RESTRICCIONES DE ENVÍO

26.	 Los premios clasificación “A” canjeados por los Aso-
ciados BW se enviarán a través de sus Distribuidores 
BW junto a su pedido.

27.	 Para los premios clasificación “B y C” se deberá es-
pecificar un domicilio al momento de la solicitud en 
Bettermarket.

28.	 Los premios clasificación “B y C”, se entregarán en la 
estancia del domicilio siempre y cuando las dimen-
siones lo permitan. Se encuentran restringidas las 
entregas que requieran maniobras especiales tales 
como el uso de poleas y/o equipo especializado. En 
estos casos se sugiere especificar un domicilio de 
entrega donde pueda ser entregado el premio sin 
problemas.

29.	 El servicio de entrega podría estar restringido para zo-
nas de difícil acceso, tales como áreas no urbanizadas.

GARANTÍA DE PREMIOS

30.	 Se recibirá cualquier aclaración sobre las entregas 
de premios una vez finalizado el plazo de entrega 
máximo, contando con un límite posterior de 30 
días naturales.

31.	 Los Participantes BW deben firmar al transportista 
el meco de recibo al momento de recibir el o los 
artículos-premios solicitados. Con dicho meco los 
participantes aceptan haber recibido el premio co-
rrecto, completo y sin daños físicos. No se aceptará 
ningún reclamo posterior a la firma de acuse a menos 
que sea para ejercer la Garantía. En caso de detectar 
alguna anomalía deberán rechazar la entrega y enviar 
un correo a soporte@betterware.com.gt enviando 
evidencia fotográfica o video del artículo-premio.

32.	 La garantía y servicio de los artículos-premios será 
otorgada directamente por el fabricante. Toda recla-
mación deberá respaldarse con evidencia fotográfica, 
enviada por correo a soporte@betterware.com.gt, 
donde se analizará el caso con las áreas correspon-
dientes y se determinará si aplica una garantía y se 
le indicarán los pasos a seguir.

33.	 Se perderá la garantía cuando la reclamación sea 
extemporánea, cuando el producto ha sido usado en 
condiciones distintas a las recomendadas o propias 
de su naturaleza, o en caso de que haya sufrido un de-
terioro grave y/o irreparable por causas imputables al 
consumidor. Los posibles defectos de fabricación que 
cubre esta garantía serán los relacionados a posibles 
defectos en los materiales o en el funcionamiento de 
sus mecanismos.

34.	 La cantidad de Puntos PB que se hayan utilizado 
en el canje será reducida del monto acumulado por 
los Participantes BW hasta la fecha de la solicitud, 
conservando el resto de los Puntos PB (si los hubiera). 
En el caso de los canjes realizados por Distribuidores 
BW se tendrá prioridad sobre el saldo de Puntos PB 
que tengan por vencer.

35.	 35. Debido a la alta demanda de algunos artícu-
los-premios, las medidas, colores, y/o modelos pue-
den variar conforme a la disponibilidad del fabricante. 
Incluso algunos artículos-premios pueden agotar o 
descontinuarse por motivos ajenos a Betterware, en 
cuyo caso el artículo-premio será reemplazado por 
uno de iguales o mejores características.

36.	 Los objetos decorativos mostrados en las fotografías 
no están incluidos.

ASOCIADOS

PROGRAMA BIENVENIDA ASOCIADOS

Programa “COMIENZA GANANDO EN GRANDE” (Pág. 4)

Participantes:
•	 Asociados BW de nuevo ingreso

Bases:

Los Asociados de nuevo ingreso recibirán bonificaciones en 
Puntos PB por los pedidos de Q350 o Q450 o más que realicen 
en sus primeras 6 semanas a partir de su compra inicial, según 
detalle del programa. La bonificación la verán reflejada en la 
misma semana donde reciban los Puntos PB de los programas 
vigentes, del catálogo en el que cierre su programa.

COMPRA CON DESCUENTO y ¡GANA EN GRANDE!

Programa “Compra y Gana” (Pág. 5)

Participantes:
•	 Asociados BW con membresía activa.
•	 Distribuidores BW con membresía activa que realicen 

sus compras propias.
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Bases:

Los Asociados obtendrán un Descuento sobre sus compras 
observando las siguientes condiciones:

•	 Los Asociados de nuevo ingreso o reactivaciones 
obtendrán un 24% de Descuento desde su primera 
compra.

•	 El porcentaje de descuento de los Asociados aplica 
sobre el monto de sus compras menos devoluciones, 
sin IVA. Se aplicará un cargo del 9% sobre este importe 
por concepto de gastos de gestión comercial.

VELOCÍMETRO

Programa “Velocímetro” (Pág. 5)

Participantes:
•	 Asociados BW con membresía activa.

Bases:
•	 Los Asociados recibirán una bonificación semanal de 

Puntos PB por cada semana que registren compras 
de Q250 o más durante la vigencia de los Catálogos 
de Productos BW, de acuerdo con lo establecido en la 
tabla de la página 5.

•	 Cada vez que inicie la vigencia de un nuevo Catálogo 
de Productos BW, los Asociados partirán de cero y 
comenzarán a recibir puntos conforme acumulen 
semanas con la compra mínima de Q350. Podrán acu-
mular semanas con Compra hasta la última semana de 
vigencia de cada Catálogo de Productos BW.

INVITA y ¡GANA MUCHO MÁS!

Programa “Más descuento en tus compras” y Programa 
“Acelera tu velocímetro” (Pág. 6)

Participantes:
•	 Asociados BW con membresía activa que refieran 

Asociados Nuevos, registrando su nombre completo, 
domicilio, dirección de correo electrónico, teléfono, foto 
de DPI por ambos lados. En donde el Asociado nuevo 
haga por lo menos 1 pedido en su catálogo inicial de 
Q350 o más en su primer catálogo y el Asociado que 
refiere haga una compra en el mismo catálogo de 
Q250 o más.

•	 Los Distribuidores BW con membresía activa no po-
drán gozar de los beneficios de este programa.

Bases:
•	 Los Asociados BW podrán invitar o referir Asociados 

Nuevos en cualquier lugar de la República de Guate-
mala donde se encuentre un Distribuidor BW activo. 
Estos Asociados representan sus Referidos.

•	 El Asociado podrá ingresar la referencia a través de 
BetterMarket en la sección de Referidos y su descuento 
sobre compras subirá en el siguiente catálogo a 26% de 
descuento sobre sus compras netas de devoluciones, 
IVA y gastos administrativos exclusivamente para su 
siguiente catálogo.

•	 El Asociado BW recibirá una bonificación en Puntos PB 
al final del catálogo de Productos BW, por los Puntos 
que haya acumulado en el Velocímetro durante la 
vigencia del catálogo, siempre y cuando el asociado 
referido cumpla las condiciones establecidas en el 
programa.

EN TU COMPRA DE CADA SEMANA ¡PRODUCTO SORPRE-
SA A PRECIO ESPECIAL!

Programa “Productos sorpresa a precio especial” (Pág. 7)

Participantes:

•	 Asociados BW con membresía activa que realicen 
compras durante los periodos que se definen para 
cada Catálogo de Productos BW.

•	 Distribuidores BW con membresía activa que realicen 
compras propias durante los períodos que se definen 

para cada Catálogo de Productos BW.

Bases:

•	 Al momento de realizar su pedido en BetterMarket, se 
les asignará un producto o un set de productos alea-
torios del Catálogo BW vigente o anteriores a precios 
preferenciales, de acuerdo con la frecuencia y monto 
de sus compras.

a.	 Consulta la tabla de valor de los productos y sus 
precios en la página 7.

b.	 El valor de los productos puede variar un ± 15% 
respecto al precio normal publicado en el Catá-
logo de Productos BW.

•	 El valor de los productos será a precio normal de Ca-
tálogo, por lo que no aplica el valor del producto en 
promoción si existiera.

•	 Betterware se reserva el derecho de enviar uno o varios 
productos con el valor acumulado que corresponda 
en la tabla.

•	 El producto sorpresa asignado y su precio especial 
aparecerá en la nota de remisión del Asociado.

DISTRIBUIDOR

ARRANCA Y GANA!

Programa “Distribuidor Nuevo” (Pág. 9)

Participantes:

Distribuidores BW de nuevo ingreso. Requisitos y documen-
tación necesaria para el alta de un Nuevo Distribuidor son 
los siguientes:

•	 Ser mayor de edad, tener de 18 a 75 años de edad.
•	 Identificación oficial: DPI o Pasaporte.
•	 Comprobante de domicilio: Recibo de luz, agua, telé-

fono no mayor a 3 meses de antigüedad.

Bases:

•	 Recibirán un bono de 10,000PB por su primer pedido 
pagado de Q1,200 o más.

•	 Recibirán 40,000 PB si al cierre de sus primeras seis 
semanas como distribuidor si tiene 7 o más asociados 
nuevos o 20,000PB si tiene 5 o 6 asociados nuevos (no 
aplican reactivaciones o traslados).

•	 PB adicionales por monto de compra acumulado en 
sus primeras 6 semanas sumando su monto de com-
pras propias y de sus asociados según tabla (Página 9)

•	 Estos Bonos de Puntos PB se otorgarán al cierre del 
catálogo en el cumplan las 6 semanas desde el ingreso 
de su primer pedido.

RECLUTAR ES ¡CRECER Y GANAR!

Programas “Bono por Asociados Nuevos”, “Bono por compra 
Asociado Nuevo en su 2do catálogo” (Pág. 10)

Participantes:

Distribuidores BW con membresía activa.

Bases:

Recibirán Puntos PB conforme al número de Asociados 
Nuevos que registren durante los períodos que se definen 
para cada Catálogo de Productos BW.

Califican para este programa Asociados nuevos que realicen 
por lo menos 1 compra de Q350 o más en su primer catálogo, 
registrando su nombre completo con foto DPI cargado en 
Bettermarket (ambas caras), número telefónico, dirección 
válida y correo electrónico.

Para efectos de este programa se clasificará a los Asociados 
Nuevos de la siguiente forma:

•	 Referidos: Son los Asociados Nuevos que se afilien a 
través de un Asociado BW conforme a los requisitos es-

tablecidos en el programa “Bono por nuevos Referidos”.
•	 Reclutas: Son los Asociados Nuevos que se recluten (in-

vite a asociarse) directamente por un Distribuidor BW.
•	 Reactivaciones: Asociados que tengan 6 meses o más, 

inactivos y registren una compra de Q350 o más. No 
contarán como Nuevos Asociados aquellos Asociados 
que hayan sido traspasados de un Distribuidor a otro a 
menos que tengan 6 meses o más inactivos.

•	 Podrán consultar los puntos que recibirán de acuerdo 
con las tablas de la página 10.

•	 Recibirán 2,000 PB por cada Asociado Nuevo que 
registren por lo menos 1 compra de Q350 o más en su 
segundo catálogo consecutivo. Este programa tiene 
como objetivo afiliar como Asociados BW a personas 
interesadas en la compra frecuente de los Productos 
BW. La empresa se reserva el derecho de cancelar los 
puntos otorgados a los Distribuidores BW en caso de 
detectar prácticas dolosas contrarias a este objetivo.

•	 Desde Bettermarket se pueden consultar los Referidos 
o Reclutas (Asociados Nuevos) calificables para efectos 
de este programa.

COMPRA MÁS Y GANA MÁS

Programa “Plan de Desarrollo para distribuidores” (Pág. 11)

Participantes:

Distribuidores BW con membresía activa.

Bases:

•	 Podrán obtener un porcentaje de descuento de 
acuerdo con las compras propias y de sus Asociados 
acumuladas cada Catálogo de Productos BW, descon-
tando devoluciones, conforme a los valores de la tabla 
de la página 11.

•	 El porcentaje de descuento logrado por los Distribuido-
res BW durante la vigencia del Catálogo de Productos 
BW, será aplicado a todas las compras realizadas 
dentro del período que Betterware haya definido para 
el siguiente Catálogo de Productos BW.

•	 El porcentaje de descuento aplica sobre la Base de 
Descuento sin IVA, menos descuentos de Asociadas 
y Gastos administrativos.

•	 Cada Distribuidor BW podrá conocer al cierre de cada 
Catálogo su Clasificación en el Plan de Desarrollo a 
través de su perfil en BetterMarket.

•	 Los Distribuidores BW de nuevo ingreso deberán 
cumplir lo siguiente:

•	 Deberán tener entre 18 y 75 años de edad.
•	 Registrar un pedido inicial de Q1,200 o más.
•	 Para mantener activa la membresía de Distribuidor BW 

deberán Clasificarse mínimo como “Distribuidor Base” 
de acuerdo con la tabla de la página 11. Tendrán como 
plazo para lograrlo el Catálogo de Productos BW en 
el que coloquen su pedido inicial y el siguiente (estos 
Catálogos tendrán garantizados los beneficios del Nivel 
“Distribuidor Base”).

•	 A partir del tercer Catálogo inmediato siguiente a su 
primera compra, deberán Clasificarse mínimo como 
“Distribuidor Base” de acuerdo con la tabla de la página 
11, para conservar los beneficios de Distribuidor. En caso 
de no lograrlo, serán considerados “No Clasificados” (de 
acuerdo con la Regla 18).

Programa “Entre más compras más ganas” (Pág. 11)

Participantes:

•	 Distribuidores BW con membresía activa.

Bases:

•	 Los distribuidores recibirán una bonificación de Puntos 

PB por cada semana que registren compras de Q1,200 
o más durante la vigencia de los Catálogos de Produc-
tos BW de acuerdo con la tabla página 11.

•	 Cada vez que inicie la vigencia de un nuevo Catálogo 
de Productos BW, los Distribuidores partirán de cero 
y comenzarán a recibir puntos conforme acumulen 
semana con la compra mínima de Q1,200. Podrán 
acumular PB hasta la última semana de vigencia de 
cada Catálogo de Productos BW.

¡HAZ LINAJE Y GANA!

Programa “Haz linaje y gana” y Programa “Descuento por las 
compras netas de tu linaje” (Pág. 12 y pág. 13).

Participantes:

•	 Distribuidores que decidan compartir la oportunidad 
con sus conocidos (Distribuidores Madre) registrándo-
los como Distribuidores (Distribuidores Hijos).

•	 El Distribuidor Madre podrá nombrar tantos Distri-
buidores Hijos como él quiera dentro de las zonas 
urbanas de la República de Guatemala, esto representa 
su Linaje.

•	 Participan Distribuidores Base, Líder o Máster.

Bases:

•	 El Distribuidor Madre ganará una única vez por hijo 
Distribuidor.

•	 Recibirán bono de 5,000 PB por el primer pedido de 
Q1,200 o más pagado de cada hijo distribuidor

•	 Recibirán 20,000 PB por cada hijo distribuidor que en 
sus primeras seis semanas tenga Q12,000 o más de 
compras acumuladas.

•	 Recibirán 20,000 PB por cada hijo distribuidor que en 
sus primeras seis semanas tenga 7 asociados nuevos 
(no aplican reactivaciones).

•	 El Distribuidor Madre ganará un descuento calculado 
sobre la Base de Descuento sus Distribuidores Hijos 
(compras acumuladas, menos devoluciones, sin IVA 
menos descuento de Asociadas) siempre y cuando 
el distribuidor Madre clasifique como Base, Líder o 
Máster.

•	 El porcentaje de descuento (Véase página 13) logrado 
durante la vigencia del Catálogo de Productos BW, será 
calculado considerando el número de hijos clasifica-
dos y el nivel del Distribuidor Madre en el catálogo. 
El porcentaje de descuento será calculado sobre las 
compras de su linaje en el Catálogo de Productos BW 
y se aplicará al abono del monto acumulado en el 
siguiente catálogo de Productos BS.

•	 El Distribuidor Madre conservará su Linaje mientras se 
mantenga activo con por lo menos 1 pedido de Q1,200. 
En caso de no cumplir la regla, perderá su Linaje en 
forma definitiva.

•	 El bono comodín se ganará sólo si el Distribuidor No 
Clasificado, clasifica como Base, Líder o Máster en el ca-
tálogo inmediato a la primera vez que queda registrado 
como No Clasificado y recupera sus PB.

20 21



Linea blanca
pág 39

Electrónicos
pág 36

Cocina
pág 25

Select
pág 52

Muebles
pág 44

Electrodomésticos
pág 28

SOY

 Gorra

K059-A	 2,000 PB

Toldo 3 X 3

K092-GD-A	 17,000 PB

Carrito

K086-A	 7,000 PB

Mantel con logo 150x

K005-A	 3,000 PB

Volante Oportunidad  
50 unidades

PR0004-A	 1,500 PB

Volantes 100 unidades

PR0003-A	 500 PB

CATÁLOGO  
DE PREMIOS 

Para asociados  
y Distribuidores

Soluciona TU VIDA 
SIN GASTAR un 

solo quetzal Gorro Ponte Better

K122-A	 2,000 PB

Bolsa Reutilizable Blanca

K071-CH-A	 500 PB

Cangurera Ponte Better

K123-A	 1,000 PB
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Bolsa Reutilizable Grande 1 

K105-A	 750 PB

Llavero Hogar

K056-A	 500 PB

Lapiceros 10 unidades

PR0002-A	 500 PB

Aro de Luz con Tripie Misik

K116-A	 6,000 PB

Playera manga corta Dryfit

•	 K095-CH-A
•	 K095-MD-A
•	 k095-GD-A
•	 K095-XL-A 	 *Cada uno

k095-XXL-A	 3,000 PB

Playera manga larga Dryfit

•	 k096-CH-A
•	 k096-MD-A
•	 k096-GD-A
•	 k096-XL-A	 *Cada uno

k096-XXL-A	 4,000 PB

Bolsa Negra Reclutamiento

K082-A	 4,000 PB

Bolsa Reutilizable  
Chica Paquete de 20

K104-20-A	 2,000 PB

Carrito Techado

K115-A	 20,000 PB

Visera

K091-A	 2,000 PB

COCINA

Batería de cocina  
12 piezas Siberia

1290-A	 18,000 PB

Juego de  
Cuchillos Astro

1289-A	 6,000 PB

Batería  
Antiadherente Hudson

1298-A	 14,000 PB
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Batería Praktica Malva

1235-MAL-A	 6,000 PB

Batería de Cocina  
T-fal 5 Piezas

1279-A	 12,000 PB

Batería Ekco 5 Piezas Azul

1252-A	 6,000 PB

Horno Milagro

1138-A	 7,000 PB

Olla de Presión 8L T-fal

1293-A	 12,000 PB

Olla de presión  
Black&Decker 9 litros

22147-A	 13,000 PB

Olla de presión  
Black&Decker 7 litros

11551-A	 10,000 PB

Batería Praktica Azul

1235-AZU-A	 6,000 PB

Arrocera Vasconia

1173-A	 6,000 PB

Juego de 3 sartenes 

1297-A	 8,000 PB

Juego sartenes Ecko

1122-A	 7,000 PB

3 Pack Sartenes Bird Ecko

1295-A	 4,000 PB

Juego de utensilios T-fal

1270-A	 3,000 PB

Juego de cubiertos  
24 piezas

1296-A	 5,000 PB

Juego de Cuchillos Hudson

1271-A	 4,000 PB

Prensa Francesa 1L

1300-A	 7,000 PB
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ELECTRODOMÉSTICOS

Licuadora 3 EN 1  
NINJA  BN801

29403-A	  33,000 PB

Cafetera capuchino HB

2341-A	 20,000 PB

Batidora de pie HB

2337-A	 27,000 PB

Olla de Lento Cocimiento HB

2317-A	 8,000 PB

Air fryer Infra Rojo 5L T-fal

2346-A	 25,000 PB

Sartén Eléctrico Taurus

2368-A	 8,000 PB

Panini Grill  
Antiadherente Daewoo

2358-A	 6,000 PB

Bufetera Eléctrica Timco

2315-A	 13,000 PB

Procesador  
de Alimentos B&D

2366-A	 12,000 PB

Procesador de Alimentos 
One-Touch PS

2352-A	 5,000 PB

Exprimidor de Cítricos RCA

2371-A	 4,000 PB
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Licuadora de 4 vel. Taurus

2367-A	 5,000 PB

Licuadora y procesador de 
alimentos 3 en 1 HB

2372-A	 13,000 PB

Licuadora NINJA  BN701

29598-A	 23,000 PB

Cafetera NINJA  CE250

33348-A	 21,000 PB

 Cafetera Eléctrica 
Percoladora 6L Daewoo

2362-A	 9,000 PB

Cafetera Frappé OSTER

2369-A	 28,000 PB

Batidora de Mano HB

2359-A	 6,000 PB

Plancha de vapor Taurus

2281-A	 3,000 PB

Plancha de Vapor Express 
Steam T-fal

2357-A	 15,000 PB

Plancha de vapor Koblenz

2350-A	 7,000 PB

Cafetera Programable 12 
Tazas HB

2360-A	 6,000 PB

Batidora de Inmersión  
4 en 1 Timco

2379-A	 7,000 PB
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Sandwichera Vintage Inox 
Daewoo

2363-A	 4,000 PB

Microondas 1.1  
Whirpool 1.1 pies 

24004-B	 23,000 PB

Aspiradora Handstick T-fal

2356-A	 35,000 PB

Aspiradora Robot KARCHER

2370-A	 25,000 PB

Hidrolavadora Koblenz

2200-A	 15,000 PB

Lavadora de Tapicería Aksi

2330-A	 25,000 PB

Escalera tipo banco  
de 2 peldaños

7545-A	 7,000 PB

Taladro Rotomartillo ADIR

7515-A	 6,000 PB

Candado para moto Mikels

7537-A	 5,000 PB

Juego Herramientas Pretul

7541-A	 10,000 PB

Lámpara de emergencia

7543-A	 5,000 PB

Pistola de Pintura  
Eléctrica Aski

7544-A	 10,000 PB

Kit Taladro 3/8”

7542-A	 17,000 PB

HERRAMIENTAS

Microondas 0.7  
Whirpool 0.7  pies

24834-B	 17,000 PB
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PERSONALES

Crossbody Estampado  
Jaime Ibiza

4407-CHO-A	 15,000 PB

Kit secadora de cabello  
y Plancha Timco

4382-A	 8,000 PB

Secadora de cabello  
Luxury Timco

4389-A	 7,000 PB

Kit de corte de cabello Whal

4378-A	 5,000 PB

Cepillo de Aire Eléctrico 3 
Cabezales Timco

4423-A	 7,000 PB

Monitor de presión  
arterial Beurer

4307-A	 7,000 PB

Maquina de coser Singer

4370-A	 45,000 PB

Mascarilla  
Antienvejecimiento Conair

4414-A	 50,000 PB

Alaciadora Remington

4417-A	 7,000 PB
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Bocina Amazon Echo Spot

5325-A	 20,000 PB

Alexa Amazon Echo Dot 5ta 
Gen

5303-A	 18,000 PB

Alexa Show 8” Generación 8

5335-A	 45,000 PB

Bocina  Panasonic ONE BODY 

40333-B	 43,000 PB

Laptop Lenovo   
RYZEN 3

34192-B	 106,000 PB

Laptop Lenovo  LAPTOP 

40907-B	 96,000 PB

Televisión Samsung 50 plg 

34353-B	 85,000 PB

Televisión Samsung 43 plg 

34239-B	 70,000 PB

Televisión LG 32 plg 

34290-B	 45,000 PB

ELECTRÓNICOS

Tablet lenovo tab 10.1”  
Fhd 4+128gb  

40379-B	 47,000 PB

Impresora multifuncional HP 
smart tank 580

27826-B	 43,000 PB

Back pack para Laptop  
de 15.6” 

•	 5331-GRS-A	 *Cada uno

5331-NEG-A	 6,000 PB
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Refrigeradora  
Samsung 14ft

34003-C	 111,000 PB

Celular Samsung Galaxy A37

42340-B	 105,000 PB

Celular Samsung Galaxy S26  

42810-B	 310,000 PB

Celular Apple Iphone 17 Pro  

41103-B	 330,000 PB

Celular Samsung Galaxy A17 

42034-B	 60,000 PB

Teléfono Samsung A16

29767-B	 38,000 PB

Teléfono Motorola MotoG06

42691-B	 34,000 PB

LÍNEA BLANCA

Refrigeradora  
Frigiraide 12ft

26104-C	 90,000 PB

Refrigeradora  
Frigidaire 5ft

21201-C	 50,000 PB

Refrigerador whirlpool 11 
pies top mount xpert 

41225-B	 89,000 PB

Refrigerador LG french  
door 22 pies

28171-C	 230,000 PB

Estufa  
GRS 20 plg 

28539-C	 36,000 PB

Estufa  
Mabe 20 plg 

27219-C	 40,000 PB

Estufa  
Frigidaire 30 plg 

23519-C	 80,000 PB
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Lavadora lg carga 
frontal 44 libras/20kg

29784-B	 170,000 PB

Lavadora mabe carga 
superior 48 libras/22kg

24813-B	 90,000 PB

Secadora samsung 
electrica carga frontal 48 

libras/22kg

29241-B	 125,000 PB

Centro de lavado  
mabe 24kg 

40846-B	 280,000 PB

Lavadora samsung carga 
frontal 44 libras/20kg

24741-B	 115,000 PB

Secadora LG carga 
frontal 48 libras/22kg 

27549-B	 145,000 PB

Torre de lavado electrica 
samsung 19kg 

40168-B	 330,000 PB

Lavadora lg carga 
frontal 55 libras/25kg

42835-B	 175,000PB

Torre de lavado  
electrica mabe 24kg

30725-B	 230,000 PB

Torre de lavado electrica 
samsung 22kg

40037-B	 350,000 PB

Lavadora whirlpool carga 
superior 39 libras/18kg

24450-B	 83,000 PB
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Set de Sábanas  
Taira Gris claro

8265-IND-A	 9,000 PB

8265-MAT-A	 11,000 PB

8265-KIN-A	 14,000 PB

Protector de colchón 
impermeable Coolproof 

Sognare

8246-IND-A	 8,000 PB

8246-MAT-A	 9,000 PB

8246-KIN-A	 11,000 PB

Cubrecama  
Ultrasonido Liam Plata

8255-IND-A	 6,000 PB

8255-MAT-A	 7,000 PB

8255-KIN-A	 9,000 PB

Almohada Media 100% 
Algodón Matrimonial

8266-A	 4,000 PB

Set 2 Almohadas  
NUO Sognare

8245-A	 7,000 PB

Set Cubresalas 
 con Teflón

8253-A	 12,000 PB

Juego de 3 Toallas Alexa

•	 8256-MAR-A
•	 8256-GRS-A	 *cada uno

8256-AQU-A	 3,000 PB

Cortina 
 Black Out

•	 8166-MOK-A	 *Cada uno

8166-GRS-A	 6,000 PB

Cortina  
Milán

•	 8167-KAK-A	 *Cada uno

8167-GRS-A	 4,000 PB

BLANCOS

Edredón de Invierno 
Boutique Odalis Lila

8267-MAT-A	 10,000 PB

8267-KIN-A	 13,000 PB

Set de Edredón Doble 
Vista Ena Rosa

8268-IND-A	 7,000 PB

8268-MAT-A	 9,000 PB

8268-KIN-A	 11,000 PB

Set de sábanas 
microfibra azul marino

8257-IND-A	 3,000 PB

8257-KIN-A	 5,000 PB

8257-MAT-A	 4,000 PB

Set de sábanas 
microfibra gris oxford

8258-IND-A	 3,000 PB

8258-KIN-A	 5,000 PB

8258-MAT-A	 4,000 PB

Set de sábanas 
microfibra beige 

8259-IND-A	 3,000 PB

8259-MAT-A	 4,000 PB

8259-KIN-A	 5,000 PB

EDREDÓN BOUTIQUE 
ZENOBIA GRIS

8252-MAT-A	 10,000 PB 

8252-KIN-A	 12,000 PB
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Sala Industria  
Tapicería  Sala 3

21687-C	 200,000 PB

Sala Industria  
Tapicería  

20462-C	 145,000 PB

Sala FAB. LA 
ECONOMICA Sala 3-2-1

22068-C	 165,000 PB

Ropero   
La Económica Portugal  

25944-C	 80,000 PB

Cabecera  
SINAI ALAMEDA

20119-C	 100,000 PB

MUEBLES

Comedor  Primiun  
Milenial 

25076-C	 90,000 PB

Comedor  Primiun  
Brunei 

27853-C	 92,000 PB

Comedor  Primiun  
Country 8

22067-C	 300,000 PB

Comedor  Primiun  
Terranova 6 

29068-C	 160,000 PB

Sillon Reclinable  
Suiza Nobhel

24325-C	 55,000 PB

Sillon Reclinable 
Amber Eléctrico

25205-C	 80,000 PB

Sillon  FAB. LA 
ECONOMICA Reclinable

20842-C	 85,000 PB

Sala Madersi  
Sixtino

25201-C	 315,000 PB

Sala La Económica 
Hawaui

15821-C	 67,000 PB
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Colchón Olympia Ref. 
 Raices Box Top

Celajes1BTS_Col_I-C	 25,000 PB

Celajes1BTS_Col_M-C	 30,000 PB

Celajes1BTS_Col_Q-C	 35,000 PB

Celajes1BTS_Col_K-C	 45,000 PB

Colchón + Base Olympia  
Ref. Raices Box Top

Celajes1BTS_CB_I-C	 35,000 PB

Celajes1BTS_CB_M-C	 40,000 PB

Celajes1BTS_CB_Q-C	 45,000 PB

Celajes1BTS_CB_K-C	 55,000 PB

Colchón Olympia 
Ref. Raices Doble Box Top

Celajes2BTS_Col_M-C	 35,000 PB

Celajes2BTS_Col_Q-C	 40,000 PB

Celajes2BTS_Col_K-C	 50,000 PB

Colchón + Base Olympia  
Ref. Raices Doble Box Top

Celajes2BTS_CB_M-C	 45,000 PB

Celajes2BTS_CB_Q-C	 50,000 PB

Celajes2BTS_CB_K-C	 60,000 PB

Colchón + Base Therapedic Ref. 
ImmunityEnergy Medio

Immunityenergy_CB_M-C	 130,000 PB

Immunityenergy_CB_Q-C	 140,000 PB

Immunityenergy_CB_K-C	 170,000 PB

Cabecera  
TZUBAN TOSCANA 

22237-C	 55,000 PB

Mueble Cocina   
San Jose Kenia

23200-C	 90,000 PB

Gabinete de Cocina 
Sofía 0.90, San Jose

20191-C	 60,000 PB

Alacena Amelia 1.10,  
San Jose

33832-C	 76,000 PB

Alacena Amelia 1.80, 
San Jose

33831-C	 98,000 PB

Gabinete de Cocina 
Sofía 1.20, San Jose

20192-C	 75,000 PB

Cabecera  
SINAI NENTON

20375-C	 60,000 PB
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Colchón + Base Olympia  
Ref. Renova Comfort

Renovaconfort_CB_M-C	 70,000 PB

Renovaconfort_CB_Q-C	 75,000 PB

Renovaconfort_CB_K-C	 85,000 PB

Colchón Therapedic  
Ref. ActiveRest Medio

Activerestmedio_Col_I-C	 55,000 PB

Activerestmedio_Col_M-C	 60,000 PB 

Activerestmedio_Col_Q-C	 65,000 PB

Activerestmedio_Col_K-C	 75,000 PB

Colchón + Base Therapedic Ref. 
ActiveRest Medio

Activerestmedio_CB_I-C	 65,000 PB

Activerestmedio_CB_M-C	 75,000 PB

Activerestmedio_CB_Q-C	 85,000 PB

Activerestmedio_CB_K-C	 100,000 PB

Colchón Serta Ref. Classic

Edespsertaclassic_Col_M-C	 70,000 PB

Edespsertaclassic_Col_Q-C	 75,000 PB

Edespsertaclassic_Col_K-C	 85,000 PB

Colchón + Base Serta Ref. Classic

Edespsertaclassic_CB_M-C	 85,000 PB

Edespsertaclassic_CB_Q-C	 95,000 PB

Edespsertaclassic_CB_K-C	 115,000 PB

Colchón + Base Serta  
Ref. Perfect Comfort Harmony

Perfectcomfortharmony_CB_M-C	 150,000 PB

Perfectcomfortharmony_CB_Q-C	 180,000 PB

Perfectcomfortharmony_CB_K-C	 210,000 PB

Colchón + Base Therapedic Ref. 
SleepFitness Comfort

Sleepfitnesscomfort_CB_I-C	 85,000 PB

Sleepfitnesscomfort_CB_M-C	 95,000 PB

Sleepfitnesscomfort_CB_Q-C	 105,000 PB

Sleepfitnesscomfort_CB_K-C	 120,000 PB

Colchón de Cuna Olympia Baby

Babyolympia_C-C		  10,000 PB

48 49*	 Las imágenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final. *	 Las imágenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final.



CERTIFICADO MULTIMARCA Q250

CERT250 MULTI-A	 10,000 PB

CERTIFICADO DE Q5.000  
AGENCIAS WAY A ELEGIR

CERT5_AGWAY-A	 150,000 PB

CERTIFICADO DE Q10.000  
AGENCIAS WAY A ELEGIR

CERT10_AGWAY-A	 300,000 PB

CERTIFICADOS

NOCHE HOTEL  
REGIS ATITLAN

Hotel 03-A	 20,000 PB

NOCHE HOTEL  
DESTINO A ELEGIR

Hotel 01-A	 20,000 PB

CERTIFICADO  
DE Q250 POR LIBROS Y ÚTILES

PS-CERT250-A	 7,000 PB

Bicicleta Maya  
tour  no. 24

10168-B	 34,000 PB

Bicicleta Maya  
tour  no. 20

14104-B	 31,000 PB

12066-B

Bicicleta no. 16

21,000 PB

Bicicleta no. 12

19,000 PB

BICICLETAS

17624-B17622-B

11463-B11462-B

12067-B

50 51*	 Las imágenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final. *	 Las imágenes mostradas son de referencia y pueden variar respecto al producto final.



SELECT

Motocicleta Haojue UD110

33619-A	 230,000 PB

Motocicleta Haojue Ka150

33610-A	 320,000 PB

Nintendo  Switch 2

40708-B	 190,000 PB

@betterware.guatemala

@Betterware Guatemala@Betterware.Guatemala.Oficial

www.betterware.com.gt


